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“一车难求”是哪儿掉链子？
赵安辉是沈阳浑河骑行俱乐部的资深骑

友，他明显感觉到今年骑行的人越来越多了。
特别是疫情期间室内健身场所关闭，更多的人
通过骑行释放健身需求。集休闲观光、运动健
身、结友社交于一体的骑行，正从绿色出行方
式向时尚生活方式转变。

把更多的自行车赛事和活动举办到群众
身边。据沈阳市体育局统计，目前沈阳骑行
爱好者人数已超70万，大大小小的骑行俱乐
部有 1000 多个。这同沈阳近年来加强自行
车等慢行交通系统建设分不开，自行车专用
道、维修站甚至骑行驿站等越来越多。沈阳
自行车运动协会会长刘长军介绍，骑行被称
为“黄金有氧运动”，能够锻炼心肺功能、肌肉
力量、身体协调性和平衡性，还能提高神经系
统敏捷性。减脂又减碳，新一轮骑行热在全
国方兴未艾。

这股热浪吹暖了自行车市场。7月24日
傍晚，在沈阳浑南区迪卡侬自行车卖场，来买
车的顾客络绎不绝，很多是一家人组团选购。
看记者盯着货架上一款高阶公路车，营销导购
刘辰炜略带歉意地说：“这台样车只作展示预
定，仓库里面一台存货也没有了。我了解到
的，沈阳所有自行车店的高端产品都处于断货
状态。”

紧俏行情同样出现在北京、上海等一线城
市，许多门店高端自行车都面临型号不全的缺
货状态。记者尝试了淘宝网购，万元以上的中
高端品牌自行车大多需要提前半个月预订。
发烧友心仪的爆款，甚至得等两三年。刘辰炜
介绍，有的厂家订单已排到2025年，迪卡侬在
国内的代工企业正在加快生产进度。有等不
及的骑友把目光放在二手交易平台上，某些品
相较好的二手自行车，售价甚至超过了新车，

“好车保值论”让骑行骑出了“投资味道”。
“一车难求”究竟是哪个环节掉了链子？

高端自行车值得跟风“炒作”吗？
经常给骑友普及骑行攻略的中华骑行队

队长吕子河是选车行家。他不认为“一车难
求”是常态，提醒骑友们不可盲目跟风，道理很
简单：消耗品难成理财工具。眼下紧缺的状况
主要由两个原因造成，一是前一段京津沪等自
行车主产销区相继出现疫情，不少企业限产、
门店停业，导致交货期延长；二是国际供应链
不稳定导致配套件供货量紧张。比如一半以
上中高端自行车装配的都是从日本进口的禧
玛诺变速器，配件进不来，整辆车就组装不起
来。“但这些都是暂时的，国内外供应链正在恢
复，国产配件正在加速替代，不是专业级别的
骑友不必苛求配置，更不宜参与囤货炒作。”

从全球来看，油价高企、
经济滞胀、疫情多发等因素
叠加之下，自行车运动正强
势回归。包括法拉利等知名
汽车厂商也果断杀入自行车
赛道。有研究报告预测，全
球自行车市场将持续增长 5
年甚至更久，保守预计，全球
自行车市场价值将在2027年
达到823亿美元。

中 国 作 为“ 自 行 车 王
国”，国产自行车能否抓住休
闲时尚转型的机遇，在市场
井喷的春天里追短差距？

数字很喜人。中国是全
球第一的自行车生产国与出
口国，全球自行车贸易量中
超过 60%来自中国。但这个
数据包括国外品牌在国内
合作的代工厂及外资企业
的贡献。

美骑 网 发 布 的 报 告 显
示，在这轮骑行热潮中，万

元 以 上 的 自 行 车 最 受 欢
迎。恰在这块中高端领地，
国 产 品 牌 有 些 力 不 从 心 。
我们耳熟能详的国产自行
车老品牌，长期定位于城市
通勤工具，主销产品多在千
元以内，包括技术利润在内
的品牌溢价能力不足。而
外资品牌早已向运动时尚
转型，并通过专利研发形成
知识产权壁垒，使国产品牌
的技术突破难上加难。以
千元以上的自行车变速器
为例，95%的份额被外资品
牌 占 据 。 核 心 部 件“ 一 感
冒”，整车市场就“打喷嚏”。

令人欣慰的是，国内一
些新锐自行车品牌凭借创新
在细分市场脱颖而出。以
往国产品牌的优势在车架
的 产 能 上 ，现 在 自 行 车 把
手、前叉、碟刹、立管等国产
零部件全球市场占有率已

排名第一。即使核心部件
变速器也有部分品牌实现
了密集迭代。

在消费者心中，卖点仅
有便宜并不足够。记者从多
个骑行俱乐部了解到，目前
骑友在用的山地车或公路车
入手价从几千元到十几万元
不等。主要差别在车架结构
和轮组质量上。高档的车架
一般由碳纤维制成，在保证
强度的前提下管壁更薄更
轻。令人心动的还有服务。
沈阳一家高端自行车专卖店
凭借 Fitting（单车调整尺寸）
服务而圈了很多“铁粉”，测
量车手的身体柔韧性和身体
比例来选择自行车尺寸和零
部件，让骑行充满个性化舒
适体验，尽管售价倍增，定制
化自行车依然不乏拥趸。消
费者的升级需求，国产自行
车厂商不应视而不见。

在“春天”里追短差距

“如果真的热爱，还是回
到骑行本身来吧。”吕子河感
慨。7 月 23 日，他刚率领骑
行队从漠河返回沈阳。

骑行很爽，准备工作却
很累。安排谁领队、谁收队，
谁拍照、谁巡骑，走什么线
路，在哪里吃住，具体穿什么
骑行服，戴什么目镜、头盔，
吕子河都“抠得细”。他提醒
队员要注意行装与车辆的颜
色醒目协调，要让开货车的
司机有视觉辨识度。

这就涉及骑行装备和骑
行安全等问题。

骑行装备的大件主要包
括头盔、码表、锁鞋、音响、护

目镜、功率计等，小件有手
套、冰袖、水壶、背包等，整个
配备齐全的花销在上千元到
数万元之间。骑行热拉动起
来的骑行装备产业不可小
觑。以骑行服为例，这几年
骑行服设计更具观赏性，风
格越来越时尚化个性化的同
时，新面料不断问世。一般
来说，车辆、装备价格的高
低，与骑行技术水平略呈正
比关系。没有达到技术专业
的层级，就不要碍于面子“只
选贵的”。

骑行勿忘保险。赵安
辉 曾 因 为 急 刹 车 出 过 事
故 ，也 因 为 买 保 险 在 先 而

治病无虞。在骑行热不断
升 温 的 背 景 下 ，骑 行 险 应
运 而 生 ，并 出 现 销 售 火 爆
的情况。有保险行业工作
人员表示，近年来，选择自
行车等非机动车作为出行
工 具 的 消 费 者 越 来 越 多 ，
其所在的保险公司今年以
来非机动车保险销售同比
上年涨了 2 倍多。但由于
骑 行 险 刚 刚 起 步 ，不 少 险
企并未对骑行运动单独设
计 险 种 ，多 靠 意 外 伤 害 险
来 补 缺 。 年 人 均 不 超 过
200 元 的 意 外 险 对 骑 行 者
来说并不构成负担。

（据新华网）

骑行重攻略 不只有风景

绿色又时尚
骑行正风行

疫情防控常态化为骑行运动添了一把火，集休闲观光、运动
健身、结友社交于一体的骑行，正从绿色出行方式向时尚生活方
式转变。减脂又减碳，新一轮骑行热方兴未艾，也带动骑行装备
行情走高，相关服务需求凸显。

不疾不徐，空气湿润而舒爽，绿荫下道路蜿蜒向远，鸟儿为
你加油，风儿为你拭汗……50多岁的沈阳市骑行达人赵安辉说，
每次骑行时，自己都感到一种诗意。

山地车、公路车、场地车、旅游车……如今的自行车可
谓骑出了自己的“花样年华”：既可代步又可健身亦可观
景。疫情防控的常态化着实为骑行运动再添一把火，也
带动骑行装备行情走高。

（（网络图网络图））


