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金学曾刚听完监正的具禀，还来不
及指示，衙门堂役又来报告说宝通禅寺
的无可禅师前来拜会，人已在大门口候
着了，问他见还是不见。 金学曾心里头
嘀咕了一句：“眼下都是烈火窜上梁的
时候了，这老和尚跑来凑什么热闹。 ”嘴
上却说，“哦， 无可禅师来了， 快请，快
请！ ”堂役领命而去，趁这空儿，金学曾
对监正布置说：“国有国法， 学有学规，
先把带头闹事的揪几个出来， 张榜训
诫，若再敢乱来，干脆开除几个，处理这
种事情，决不能心慈手软。 ”

“可是……”监正欲言又止。

“可是什么？ ”
“闹事儿的不是一个两个 ， 如今

的廪膳生员个个都是刺儿头 ，法不责
众啊 ！ ”

“什么法不责众，”金学曾皱着眉头
斥道，“常言道，走脱了大猫，就该老鼠
成精了，你如今赶紧把大猫请回来。 ”

“什么大猫？ ”监正迂板地问。
“大猫， 大猫就是你为朝廷办事的

忠心。 ”
说到这里，金学曾听得门口响起

的脚步声， 知是无可禅师到了，
便对监正说，“你赶紧回去，学校里若闹
出什么大事来，我拿你是问。 ”

监正诚惶诚恐退了出去，在门口同
无可禅师打了个照面。 监正平常喜好说
佛谈禅，每每去宝通寺参谒，这会儿却
没有心思向无可禅师讨教性命圭旨，只
举手行了一揖，便匆匆挪步而去。 无可
禅师看他神色有些不对头， 正自纳闷
时，金学曾已迎出门来，满面春风打招
呼：“久闻老和尚大名，一直想去宝通寺
拜谒，却听说老和尚游脚去了，几时回
的？ ”“四天了。 ”

无可禅师说着， 随金学曾进了值
房。 金学曾的大名，他早有耳闻，但一直
未曾见过。 眼下两人对面坐着，无可感

觉到这位循吏尽管表面上温文尔雅，但
骨子里头却有着一股子桀骜不驯的泼

辣劲儿，便暗自忖道：“难怪这人能得到
张居正的赏识，从他身上，倒可以看出
几分张居正年轻时的精神气儿。 ”正琢
磨着如何开口说话，却见金学曾捧了一
只茶杯递给他， 言道：“今日天气太热，
看老和尚一身衲衣，都汗湿了，这是一
杯摊凉了的苦丁茶， 请老和尚喝下去，
既解渴，又解暑。 ”

“多谢了。 ” 无可接过茶杯浅饮一
口，只觉一股子浓涩浓涩的苦味透入心
脾，遂道，“金大人，听说你是一个不尚
空谈，却能够办实事，做大事的官员，老
衲今日登门拜访，实有一事相求。 ”

“老和尚不说， 下官也猜着了，”金
学曾浅浅一笑，他早知道无可与何心隐
是好朋友，心中已猜准他是为何心隐被
拘一事而来。 但他不肯贸然点破，只是
言道，“听说老和尚平生足迹不入官府，
你既然破例，肯定是有要事。 ”

“老衲为何心隐的事而来。 ”无可爽
直言道。

“老和尚想为何心隐说情？ ”
“是啊！ ”无可叹道，“前天夜里，何

心隐来宝通寺拜会老衲， 出门即遭逮
捕。 老衲想问学台大人，何心隐究竟犯

了什么法？ ”
无可虽然慢言细语，但话风中已露

出明显不满。 金学曾支吾道：“何心隐现
关在抚台衙门大牢里。 ”

“这个老衲知道。 ”
“官府从不会平白无故地抓人 ，既

然抓了何心隐，就一定是何心隐触犯刑
条。 ”“他触犯什么刑条？ ”

“这个嘛，待我问过抚台陈瑞大人，
再转告老和尚，你看如何？ ”

无可长吁一口气， 说道：“金学台，
你也不用绕弯子了，老衲刚从抚台衙门
来，陈瑞大人让老衲前来找你。 ”

“陈大人让你来的，他怎么说？ ”
“他说，何心隐人关在抚衙大牢里，但

他犯的是学案， 谳审由你金学台负责。 ”
“陈瑞这个老滑头，遇事就推卸责任。 ”金
学曾心里头骂了一句，嘴上却道：“陈大
人说的不差，何心隐犯的是学案。 ”“犯
了什么学案？ ”

“他利用各地书院的讲堂，大肆鼓
吹无父无君的歪理邪说 ，言词间每每
辱骂朝廷 ，讥刺当道政要 。 他的所作
所为 ，比照 《大明律 》条例 ，叫蛊惑人
心聚众滋事，犯此条者 ，重
者可以大辟 ， 轻者也得流
徙口外。 ”

熊召政 著
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少点套路：
网购能否别复杂

对于“捡漏群”“羊毛群” 这一网购新生事
物，有业内人士表示这是互联网零售的又一发
展趋势，有其存在的合理性，但也有消费者表
示类似事物让互联网购物越来越复杂，期盼少
一些套路，多一些真诚。

“近年来下沉市场、 挖掘更多用户资源已
成为互联网零售业的发展趋势。这些应运而生
的优惠券群其实就相当于短视频主播带货，带
货质量肯定有好有坏，顾客是享受便捷优惠还
是被宰，关键还要自己甄别。 第三方软件也应
加强监管，避免有些人借此搞欺诈。”赵学兵等
业内人士认为，类似优惠券群只是一种销售形
式，没有好坏对错之分。

也有人认为优惠券群等“全民带货”销售
形式应适度。 互联网招聘平台工作人员庄盛
说：“近年来很多大学生简历会出现类似互联
网实习、工作经历。 门槛低的‘全民带货’一方
面确实提供了就业机会，但也要警惕让年轻人
产生赚快钱和远离实体业的想法。 ”

“大数据杀熟、价格歧视 、越来越复杂的
玩法……现在互联网购物真是套路满满 ，让
网络购物从使人愉悦变成身心俱疲 。 ”周鼎
等消费者则对类似优惠券群不太满意 ，认为
这是近年来互联网零售越来越套路的又一

表现，期盼电商平台及相关部门能多一些真
诚。 “优惠有一说一，不要弄一些玄乎的概率
抽奖或绕来绕去。 ” （据新华社）
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几十元的运动鞋 、
几元的微波炉、 几毛几
分的零食、化妆品，甚至
还有 0 元购， 不是山寨
货，都是响当当的大牌！
近段时间， 各大社交网
站 、App 上出现了一大
批以超低折扣商品为卖

点的“捡漏群”“羊毛群”
等。 这些真如他们所宣
称的那么神奇吗？

折扣“诱人”：
各种“捡漏群”新涌现

近日，不少消费者反映在各大
社交网站、App 上出现了一大批以
超低折扣商品为卖点的 “捡漏群”
“羊毛群”等，群主、主播们无不宣
称在群里能买到巨大优惠的名牌

产品，比如几十元的运动鞋、几元
的微波炉、几毛几分的零食、化妆
品，甚至还有 0 元购物机会。 宁夏
银川市民孙朋说：“类似内容看多
了，还真蛮动心的。 ”

打开某知名问答论坛，在产品
推荐等类似问题下，可以看到不少
“捡漏群”“羊毛群”的回答，这些回
答呈现模板化倾向。开头或亮明自
己收入不高，通过捡漏买到优质产
品，或斥责其他“垃圾”群；文章中
会插入多张付款图片作为背书，末
尾则会通过问答形式解答诸如群

内为何禁言等问题。
短视频平台上也有类似推介。

“进来的兄弟们可以看我的付款截
图啊， 你看点进去就是旗舰店，不
是假冒产品 ，想学的扣 6，人数够
了我就教学”……在某知名短视频
平台上，类似直播并不罕见，当人
数达到一定热度后，主播们会神秘
兮兮地放出二维码截图 ，“只有 5
秒，手慢无”。

一些人还被同事、朋友拉进类
似“优惠群”里。 “工作中认识的一
个朋友将我们拉到一个群里，里面
每天都会推荐某知名电商平台的

产品。 ”北京市民周鼎说。

营销返利：
想捡个漏不容易

通过多种方式，记者先后跟进了 10 余个类似“优
惠组织”，发现这些群一般呈现两大类形式，一种属于
传统意义上的社交软件群，如 QQ 群、微信群，群里每
天会发布多个优惠信息，有些还可以让群主帮助找心
仪的优惠产品；另一种则是公众号、企业号或个人好
友，通过搜索或互动查找优惠产品。

记者潜伏多个群近两周发现，这些群推介的多是
高折扣不知名产品和折扣不高的品牌产品，尚未买到
0元购和巨额优惠名牌产品，而对于手机充值卡等“硬
通货”，记者咨询得到的答复都是没有优惠。

“买一些小物件时能帮上忙”“有优惠，但都不高”
“开始还兴冲冲每天刷，现在没动力了”……孙朋等数
十名受访者同样表示很少见到巨额优惠。

“这些优惠券群其实都是营销返利， 即顾客购买
了使用优惠券的商品后，发送优惠券者———群主可以

获得佣金。 ”某电商平台营销经理赵学兵说，这是近段
时间新兴起的一种网络营销方式， 商家主打口碑传
播、市场下沉，将营销经费让利给个人，但也不排除先
涨价再打折等“假优惠”。

“在相关营销返利平台上， 每个人都能找到优惠
券，你也可以和他们一样拉个群、创建个公众号，其实
就是全民带货。 ”在赵学兵指引下，记者注册了某知名
电商平台返利账号，进入返利营销页面后，顶部有搜
索栏可以搜索商品，推介商品下都标注着优惠金额和
返利数目，点击商品图片上的“立即推广”按钮后，就
会生成推广链接。

网名为“橙子”的优惠券群群主说，他们每天会花
费大量时间在多个返利平台寻找合适商品， 同时研究
平台优惠规则，“很多人没时间也不愿意研究这些，我们
就挣个辛苦钱。 你们得实惠，我们挣佣金，大家双赢。 ”


