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茶坊

你说我说

·

1.

称完体重， 只想用一句诗来表达此刻的心
情：轻轻地我走了……

2.

体检时，医务人员要检查是不是色盲……我
当时吓了一跳，现在也太高级了吧，色不色都能检
查出来！

3.

女儿三岁多了，读幼儿园。昨天晚上和我说：

“爸爸，幼儿园的小朋友都说我是小男孩，你说我
怎么办？ 为了证明我是小姑娘，爸爸你明天给我买
条裙子吧！ ”

4.

从小就特别理智，和那些幻想彩票中了
500

万怎么花的同龄人不同， 我经常为真中奖了要缴

的
100

多万所得税肉疼。

5.

记住，刷牙后一定要亲媳妇一下，好处多多！

一可以沟通感情， 二以后媳妇再也不敢用你的牙
刷刷马桶了！

6.

我在埋头吃饭，妈妈说：“你看看你，三十岁
的人了，吃饭吃得满脸都是。 ”

我莞尔一笑：“因为我靠脸吃饭啊。 ”

7.

女儿有点轻微的缺铁， 听说吃菠菜补
铁，我就经常凉拌菠菜，今天女儿回来看到又
有凉拌菠菜，就说： “再这么吃下去，你就不怕
我长铁锈！ ”

家有儿女

·

免 费

亚当斯

藐视人性是人类理智的一个错误。

———沃维纳格

一天晚上，当妻子在厨房正准备晚餐的
时候，我们的小儿子拿着一张写字的纸走向
他母亲。 他的妈妈在围裙上擦干净手之后读
这张纸，上面写着：

割草
5.00

美元
这星期整理我的房间

1.00

美元
为你去商店

0.50

美元
当你去购物时照管我的小弟弟

0.25

美元
出去倒垃圾

1.00

美元
获得良好的成绩报告单

5.00

美元
修整和为花园翻土

2.00

美元
总计应获得

14.75

美元
他母亲看着他儿子满怀希望地站在那

儿。我告诉你们，我能看到她大脑的翻腾。她
拿起钢笔把儿子已写过的纸翻过来。 在上面
写道：

当你在我腹内生长，我怀着你那
9

个月
是无价的。

我陪着你一起熬夜的那些晚上，为你求
医、祈祷，这是无价的。

这些年来你曾造成的恼人境况和所有
的泪水，那是无价的。

当你把以上所有的累加起来，我对你的
爱的价值是无价的。

那些昔日忧惧的夜晚和将来面临的烦
恼，这是无价的。

为你准备玩具、食物、衣服甚至为你擦鼻
涕，那是无价的。

儿子，当你把以上所有的累加起来，真挚
的爱的全部价值是无价的。

朋友们，当儿子读完他母亲写的话之后，

他双眼含泪，直直地看着他的母亲说：“妈妈，

我真爱你。 ”他拿出钢笔在他的“账单”上用
大写字母写道：全部付清。

小狗待售

克拉克
如果你想受人尊敬， 那么首要的一点就

是你得尊敬你自己。

———陀思妥耶夫斯基
一家宠物店老板在店门挂了张“小狗出

售”的牌子。这种招牌通常很能吸引孩童的眼
光。 不久后， 果真有一个小男孩走进店里询
问：“要多少钱才能买到小狗？ ”

老板回答：“从
30

元到
50

元不等。 ”

小男孩伸手到口袋，但掏出的只有些零
钱，他说：“我只有二块三毛七，我能看看小
狗吗？ ”

老板微笑地点了点头， 然后吹了一声口
哨，这时从走道那端跑来一只狗妈妈，后面跟
了

5

只毛绒绒的初生小狗； 前面
4

只跑起来
像是会滚动的球， 但最后一只却是一破一跤
地往前进。 小男孩一眼就看到这只不良于行
的小狗，他问道：“这只小狗怎么啦？ ”

老板解释说，经过兽医检查，原来这只
小狗后脚残缺，这辈子注定要当跛脚狗了。

小男孩听了之后兴奋异常：“我就要买这只
小狗。 ”

老板开口了：“这只狗不必买， 你若真想
要，送你就好了。 ”

然而这话却使得小男孩十分不悦， 他双
眼直视着老板， 语气坚定地说：“我不要你送
我，这只小狗和其他小狗一样值钱，我会付足
价钱买下。我现在只能给你二块三毛七，但以
后每个月我会给你五毛，直到把钱付清。 ”

老板摆了摆手：“你何必买这只小狗呢？它
又不能像其他小狗一样陪你跳，陪你玩。 ”

这时小男孩弯下腰，拉起左边的裤管，露
出严重扭曲畸形的左腿， 他能站着全靠金属
支架支撑。他抬头看看老板，轻声地说：“我自
己也跑不快， 这只小狗正好有个同病相怜的
主人。 ”

三三三的故事

普特

我们可以做到任何事， 只要我们把焦
点放在“如何去做”，而不是想着“这是办不
到的”。

上周末，我在多伦多北方的得赫多基参
加一项研讨会。 那个星期五的晚上，在我们
北方的小镇巴尔被飓风所侵袭，造成

12

人
死亡，百万元的财产损失。 星期天晚上，我
回家时，途中行经巴尔。靠着公路旁，我停下
车，看了看四周的情况。到处是一片混乱，眼
睛所及，尽是倾倒房屋与翻覆的汽车。

那天晚上鲍伯·谭普尔顿也沿着公路
停靠，看到和我所见到一样悲惨的灾情，但
他的想法不只是难过而已。 鲍伯是无线电
台的副总裁， 拥有安大略至魁北克一带许
多的电台。他想利用这些电台，帮助此地的
灾民。

星期一晚上，我在多伦多举行另一个研
讨会时，鲍伯·谭普尔顿站在教室的后面。他
分享了帮助巴尔灾民的信念。 会后，我们回
到鲍伯办公室，并推举鲍伯为召集人。

接下来的星期五， 鲍伯召集了无线电
台所有的行政人员到他的办公室开会。 在
黑板上写着

3

个“

3

”并列。他说：“你们想如
何能利用

3

个小时，在
3

天中筹到
300

万。

好去帮助巴尔的灾民呢？ ”会场一阵静默。

终于有人开中：“谭普尔顿， 你太疯狂
了，你知道这是绝对不可能做到的。 ”

鲍伯回答：“等等， 我不是问你们我们
‘能不能’或是我们‘应不应该’。 我只问你
们‘愿不愿意’。 ”

大家都异口同声说：“我们当然愿意。 ”

于是鲍伯在“三三三”下面画了两条路。 一
边写着“为什么做不到”，另一边写着“如何
能做到”。

过了好久， 才有人开口：“我们制作一
个广播特别节目在全加拿大播放。 ”

鲍伯说：“这是个好点子。 ” 并且随手写
下。 很快就有人提出异议：“这节目恐怕没
办法在全加拿大播放， 我们没那么多电
台。 ”这的确是个问题，因为他们只拥有安
大略到魁北克的电台。

鲍伯反问：“就是没那么多电台才可
能，维持原议。 ”这真是很困难，因为各个电
台业务都相互竞争。照常理而言，是很难结
合各个电台来一起合作的。

忽然有人提议：“我们可以请广播界赫
赫有名的哈维·克尔以及劳埃·罗伯森来承
包这个节目阿！ ”很快就有许多令人惊讶的
妙点子陆续出现。

讨论后，到了星期二，他们争取到
50

个电台同意播放这个节目。没有人抢功，只
想着能不能为灾民多筹些钱。 哈维和劳埃
承包了这项节目。 在短短

3

个小时的节目
里，在

3

天内，募捐了
300

万。

从这件事上，可以看出来，我们可以做
到任何事， 只要我们把焦点放在“如何去
做”，而不是只想着“这是办不到的”。


