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现场
新茶大量上市，昨日，记者探茶市访茶人———

线上线下购销两旺

信阳消息（首席记者周涛见习记者郭晓雨）“老板，来几
斤新茶，帮我包装好！ ”“好的，马上！ ”……眼下正值新茶大量上
市时节，走访市区大大小小的茶叶市场，总能听到类似这样的对
话。 昨日下午，记者来到北京路、民权路、申碑路等路段的茶叶市
场，不仅看到了购销两旺的忙碌场景，更叹服于茶商们运用互联
网售茶的前卫模式。

新茶上市，茶叶市场一片火热

走进位于北京路的茶文
化一条街， 阵阵茶香扑鼻而
来，来往茶客穿梭其中。 卖茶
的商家为了招揽生意，都会在
店铺门口摆上几杯泡好的毛
尖茶，只要有客人问询，便会
大方地邀进店里免费品尝。有
的商家还专门将炒制好的信
阳毛尖堆在硕大的簸箕里，让
工人在店门口进行挑拣，以便
展示茶叶品相。

“每年这个时候是我们最
累的时候， 但也是最开心的
时候。 ”一家茶叶店的店主张
女士说，“我负责在家卖茶，

老公负责收茶， 他每天晚上
八九点就出发去河港、董
家河这些地方收茶， 一直忙
到凌晨， 回来后还得赶紧把
青叶送往加工厂进行烘干处
理。 尽管很辛苦， 但是很值
得，一年一季的生意，我们要

保证茶叶品质。 ”

对于许多热爱信阳毛尖
的外地人来说， 这个时节，如
果能及时尝到新鲜上市的毛
尖， 实在是一件惬意的美事。

在民权路一家茶叶店，店主刘
女士正忙着填写快递单，“今
天一共卖了
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多斤茶， 大部
分都是老客人， 有上海的、郑
州的、深圳的、广州的，每年这
个时候他们都会提前打电话
预定一批信阳毛尖让我快递
过去，物流业的发展让我们的
销路更广了。 ”

在离刘女士门店不远的
空地上，快递员小王正在打包
包裹。 天气不算太热，可他已
是满头大汗，“我专门负责这
条街，记得几年前，这里一天
也就
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单左右， 现在每天少
则七八十单，多的时候有近二
百单，每天连轴转。 ”

网上销售，电商为毛尖拓宽销路

除了门店销售， 越来越
多的茶商搭乘“互联网
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”的
东风做起了电商。 在申碑路
一家茶叶店，“

90

后” 茶老板
小李正向父母讲解如何在网
上销售茶叶。 相比父辈开店
铺等顾客上门的直销方式，

小李更热衷于通过电商推广
自家毛尖。

提到自己的客户， 小李

很是自豪：“河南、北上广、江
苏、福建、天津、内蒙、新疆、

甘肃、 云南等地都有我的客
户。 不少江苏和郑州的顾客
都是我的回头客， 他们喝着
好， 还会推荐给更多的人来
买茶。 ”

采访中记者发现， 像小
李一样， 通过电商平台销售
信阳毛尖的茶商越来越多。

不少人已经尝到了做电商的
甜头， 还有不少人正在摸索
学习做电商。 “酒香也怕巷子
深， 我们家做茶已经有几十
年了， 而且还保留着手工炒
茶的传统手艺， 我想如果通
过网络将这种传统推广出去
得到更多人认可， 我们家手
工茶的销路一定会越来越
好。 ”小李说。
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快递员将茶
叶打包

茶文化一条
街内，商户忙着
分拣茶叶。
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