
史文明

3

月
19

日，信
阳市委宣传部、市
文明办组织我市志
愿者在羊山新区府
都花园社区开展
“学雷锋志愿服务
月”活动。 活动中，

来自市体育局、卫
计委、 富地燃气公
司的志愿者开展了
体能测试、 健康咨
询、法律咨询、燃气
使用等多形式服
务。 图为志愿者为
社区居民进行健康
咨询服务。
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信阳豫茶酒楼招聘启事
豫茶酒楼位于风景秀丽、 芳茗飘

香的河区董家河镇，交通便利，环境
优雅，周边拥有一家大型超市，与中心
镇街区、开发区和茶叶市场相连，地理
位置得天独厚。

本酒楼按星级标准装修设计，具
有浓郁的豫南文化气息和茶文化特
色。设施及内部装修豪华气派、舒适典
雅，能为宾客提供温馨、洁净、安全的
餐饮、住宿和休闲服务。 功能齐全，档
次高雅，其规模在当地首屈一指。酒楼
拥有大型停车场，可满足自驾游、观光

游等多种需求，是集住宿、就餐、娱乐
为一体的特色型酒楼。 现特向社会招
聘贤才（年龄在
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周岁以下）：

一、餐饮领班、客房领班、收银、营
销员若干名。

条件： 从事酒店管理相关工作经
验二年以上。

工资待遇：

2000

—

2500

元
/

月
以上。

二、餐厅服务员、传菜员：

20

名；

客房服务员：

10

名
条件：

1.

餐饮、客房服务员：女，身
高

1.58m

以上
,

形象好，气质佳。

2.

传菜员：男，身高
1.65m

以上。

工资待遇：

1.

餐厅服务员、传菜员：

1800

—

2300

元
/

月
2.

客房服务员：

1300

—

2000

元
/

月
三、保安员：

3

名
条件：男，身高

1.7m

以上，身体
强壮。

工资待遇：

1500

—

1700

元
/

月
以上人员一经录用， 酒楼提供公

寓化食宿。

招聘热线：招工办：

3555966

郑经理：

13700769239

连经理：

13523884098

诚信做人妙手做茶的“好老总”

刘祥国是个老知青， 他下过乡、养
过猪、当过炊事员、做过煤炭工……丰
富的人生经历，让他深刻认识到挣钱不
容易。 临危受命接过茶厂时，他便决心
要做百姓喝得起的好茶。 他坚定“诚信
为本、仁义经商、先做人、后做生意”的
经营理念， 带动当地茶农增收的同时，

让信阳毛尖茶远销海内外。用山西乔家
大院的一幅对联来描述茶人刘祥国颇
为贴切：“经商有道惟存厚，处世无奇但
真实”。

2015

年
11

月，河南信阳刘祥国
荣登“中国好人榜”。

“淮南茶，光州上”，光州贡茶，是一
个拥有
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多年历史的贡茶品牌。 今
天， 因诚信而在茶业界立名的潢川茶
人———刘祥国，继续书写着光州名茶的
故事。 在刘祥国的茶人生涯中，有着以
下的“第一”：第一个把“信阳毛尖”引进
京、津、沪、鲁、冀等

20

多家“老字号”，

第一个将信阳毛尖打入巴黎、纽约等欧
美市场，第一个研制加工茉莉信阳毛尖
茶。 这些个闪光的第一，铭记着刘祥国
为提升信阳毛尖市场知名度与占有率
的不凡贡献。

做优质茶“片片都是辛苦的良心”

刘祥国是个老知青，他曾下过乡，种
过地，理过发，养过猪，学过医，当过炊事
员，做过煤炭工人……丰富的人生经历，

让他深刻认识到挣钱不容易， 他也因此
下定决心做老百姓喝得起的好茶。

1981

年，

35

岁的刘祥国，从平顶山调到凌集茶
场工作，先后担任机电维修工、机付制茶
队队长， 从此他便与茶叶结下了不解之
缘。

1990

年，在茶场茶叶大量滞销的情况
下，刘祥国临危受命，开始从事茶叶销售
工作。为解决茶场面临的困境，他背着茶
叶单身匹马进京闯市场， 在他的不懈努
力下，很快打开了京、津、冀、鲁地区的市
场。

1994

年，为满足市场需求，他创建了
潢川县光州名茶精制加工厂。

26

年来，刘祥国始终坚持以“做良
心茶，做放心茶”为目标，坚持品质第
一，精益求精，为每位喜爱喝茶的消费
者做出好茶。

为了做好茶，无论从原材料的采购
还是加工，刘祥国都是亲自把关。 “有一
次， 茶农送来的茶叶出现了质量问题，

我马不停蹄连夜赶到潢川、光山、新县
三个茶厂，一路上还通过电话对商城茶
厂进行技术指导，等回到家里已经是夜
里两点多。 ”

“高、中、低档茶都做好，才能有大
发展、大效益，这样茶叶口感不变，价格
却低不少。 走平民路线，公司收入少点，

可是乐了顾客富了茶农。 以往四五月份
是茶叶生产的黄金时期， 谷雨过后很多
茶山的采茶基本就接近尾声了， 而我们
合作社的茶场还要再忙活一个月， 增加
茶农收入的同时， 也让老百姓能喝到物
美价廉的茶” 刘祥国乐呵呵地谈着他的
生意经，他说：“茶叶价格要让百姓接受，

还应该通过不断改进传统工艺来降低成
本费用。 ”茶叶自动化程度低、清洁度差
等原始制茶的弱点， 严重影响到产量和
质量，刘祥国刻苦研究、不断学习，终于
研发了一套省工省力降低成本的制茶工
艺，开创了信阳毛尖茶机械化的先河。

虽说茶叶走的是“平民化”路线，但
质量却是“国际化”。光州系列茶叶经历
过风雨，却从未倒下，就算国际上屡屡
出台新的农药残留限量标准，欧美苛刻
的“绿色壁垒”也从来没有把它拦在门
外。 凡是他的企业加工的茶叶，就算是
60

元一盒的茶，也要经过
11

道工序，每
道生产工序都对应严格的监测设备和
手段，有对应的质量等级要求，保证做
到每一批加工出来的茶叶在条形、口
感、汤色、香味等方面始终保持不变。

做大众茶“让老百姓喝得起喝得美”

多年来，许多信阳毛尖茶商将茶拼
命往“高”里做，但刘祥国坚持“薄利多
销，持久经营”的平民路线，生产一批价

格低、品质好，适合大众消费的产品，让
更多的人喝得起、买得起的好茶。 对于
如何识别信阳毛尖的优劣，刘祥国不仅
将茶知识制作成宣传折页，免费发放给
广大消费者，还开展免费培训班，向茶
农和消费者普及茶知识。他自己不仅是
“行家”，更重要的是引导广大消费者成
为茶叶品鉴的“行家”。

“刘祥国从不跟风市场， 始终将自
己的茶定位在大众消费市场，从来不因
为茶业市场不景气赚钱少而改变制茶
观念，让信阳毛尖传统制茶工艺得到好
的传承， 引领了信阳毛尖茶的回归，把
毛尖茶又拉回了大众场。 ”中国国际
茶文化研究会副会长于观亭说，“刘祥
国诚信做人，妙手做茶。做人讲义气，不
忘老朋友。做茶质量好，物美又价廉。一
身茶人精神，勇于奉献，不愧为是

60

年
茶叶功勋。 ”

做诚信茶“宁可拉棍要饭，绝不坑
蒙拐骗！ ”

刘祥国做茶有个简单朴实的信念：

诚信为本、仁义经商，先做人、后做生
意。 几十年来，他不仅为茶商提供足斤
足两的茶叶，还在每箱多放半斤茶叶以
弥补茶叶在运输过程中易碎的损失，为
此他每年损失
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多万元。 刘祥国在接
受记者采访时说，“看到一斤茶叶卖几
万甚至十几万元的做法， 我不敢苟同，

我觉得是骗人的，不诚信，而且那样做
对整个茶叶市场发展不利。 ”

2002

年，山东省济南市的一家老字
号茶叶经销商第一次与刘祥国合作，当
时也是抱着试一试的心理， 刘祥国按照
对方的需求及时把茶叶发了过去， 年底
时，济南客商还有四件茶叶没有销完，刘
祥国在结算时主动提出把这四件茶叶退
回，清明前后，换上新茶。 对方想说却不
好意思开口， 可没想到刘祥国却这样主
动而爽快。后来，这家老字号茶商与刘祥
国结下了深厚的友情，时至今日，刘祥国
的“光州”信阳毛尖仍是他的主要货源。

“宁可拉棍要饭，绝不坑蒙拐骗！ ”

这是刘祥国的口头禅，他认为，虽然时
代在变， 但顾客至上的传统不能变，只
有这样才能有“回头客”，才能出效益。

商海难免浮沉起落，但刘祥国的光州茶
是越来越好。 去年茶叶市场不景气，别
家都出现了茶价降低、 利润减损的情
况， 刘祥国的茶反倒是销售额有增无
减，平稳增长。

多年来， 刘祥国一心扑在茶事业
上，一直很辛苦很累，很少有时间照顾
家庭，谈及此，这个钢铁般的男人一度
哽咽，“

2000

年我
75

岁的老母亲患上了
中风，卧床不起，到

2001

年去世，作为
儿子的我很少伺候在她身旁。 后来，一
直跟我创业多年的三弟也患上重症去
世，我也很少有时间照顾他。 ”他说：“但
我的家人却很理解和支持我的工作，都
知道只有我没日没夜的付出，才能做出
好茶，才能对得起花钱买茶的人，我觉
得所有付出也都是值得的。 ”

学雷锋志愿服务


