
她们是地产界的铿锵玫瑰， 她们更是职场里的一
道风景，她们凭借着自己的不断努力，在过去男人们一
统天下的行业里撑起了半边天。 她们不乏传统女性对生
活的柔情，更有着对待工作的激情和热情。她们用自己
独有的成功方式，书写着地产界的传奇，也用汗水和
努力书写着自己的人生篇章。

花开三月，女人如歌。 在第
106

个“三八”国
际劳动妇女节，《信阳晚报·楼市周刊》祝福与
房地产结缘的她们节日快乐，并一起去
感受那些专属于女人的精彩。

本报记者高晶晶

做好娘子军队长

———访南湖林语营销经理冷婷

冷婷是个很年轻的营销经理，自
2008

年开始在房地产公司工作。与加
入专业的房产营销公司不同，冷婷一
直在甲方，也就是房产开发商直接管
理的营销团队，这对许多销售员来说
是非常幸运的事。 在到南湖林语之
前， 她曾经经手的楼盘有紫荆花园、

金海维多利亚花园。

2014

年年初，她
经熟人介绍到南湖林语工作。

初次见面，冷婷谈得最多的是关
于南湖林语。 南湖林语的广告语是：

房子中的
iphone

。 之所以这样与
iphone

对比，是因为南湖林语是我市
首家科技楼盘，采用了地源热泵科技
系统，冬暖夏凉，既节能又环保。 冷婷
说，之所以选择在建房时使用地源热
泵， 是因为公司领导经过多方面考
察， 在南京朗诗入住后感觉非常舒

适， 决定在信阳也打造一座恒湿、恒
温、恒氧、会呼吸的房子。

冷婷觉得，购房者买房一般看重
的是房价、户型和位置，售房者最重
要的是取得客户的信任， 先做人，服
务好客户， 老带新的概率在

20%

到
30%

之间，自然就有新的客户了。 目
前南湖林语一期即将售罄并于今年
5

月交房，二期又推出
400

余套。

在冷婷的工作范围里，除了房子
就是自己的团队。目前售楼部的销售
团队里，只有一个男销售顾问，其余
全是女销售顾问。 要带领好这支“娘
子军”，冷婷觉得很容易。 俗话说“三
个女人一台戏”。 冷婷却说，“在我们
销售部，从没有什么勾心斗角的事。

一般销售时容易发生顾客二次看房
时该算谁的客户问题， 因为涉及到
个人利益， 处理不好就影响大家的
工作效率和相互关系。这种纠纷的情

况在我们这里就没发生过。 同时，人
们都说做销售的流动性大，但据我观
察，自我来到这里，我们的人员变动
很小。 ”

买房的人到南湖林语售楼部，现
在还是要走贤山大道。 冷婷告诉记
者，以后可以直接从

107

国道到小区
了。 她介绍道，现在位于贸易广场联
通公司大楼对面的一条路已经初步
畅通，未来小区的大门朝东开，直接
连接到

107

大道，而且能与附近原有
生活基础设施联系起来，交通和生活
都会非常便利。

即将离开时， 冷婷告诉记者，因
为喜欢这里的房子，虽然自己还没结
婚， 但已经买了一套小户型的月供
着。她说：“现在国家推出了一系列的
利好政策，比如降低首付比例、减少
房屋契税缴纳、利率调整等等，这是
买房的好时机，我觉得应该抓住。 ”
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踏实工作 诚信待人

———访名鑫佳苑副总经理李艳艳

李艳艳
1998

年开始工
作， 一直打拼在房地产市场。

现在是全银房地产开发有限公
司的副总经理， 分管财务和营
销工作。据她介绍，公司原来的
基础是信房集团下属的一个分
公司，之后独立发展。公司成立
后，先后参与开发了张李湾、成
功花园、梦苑小区、宇康新村等
项目，截至目前，开发竣工面积
约有

30

万平方米。目前正在开
发的是新马路商务局家属院棚
户区改造项目。

工作了二十多年，李艳艳
似乎已经把工作中顺利的或
不顺利的事都看作平常。记者
问她在工作中遇到过什么印
象深刻的困难时，她讲了一件
关于他们项目中幼儿园的规
划的事。名鑫佳苑按规划总建

筑面积达到
18.34

万平方
米， 规划里有一个幼
儿园便于孩子就
近上学。因为小区

的房子基
本都是

30

层往上，而且层高严格按照
标准达到

2.9

米， 所以幼儿园
所在位置的光照受到一定影
响。为了保证规划中幼儿园区
域的光照时间，李艳艳一趟趟
地去相关部门联系沟通，多次
到工地与工程技术人员实地
测量讨论。 经过漫长的

3

年，

幼儿园的建园规划终于得到
了政府相关部门的认可。

生活中，李艳艳对来自家
人的照顾非常感恩。她跟记者
说，她有一个非常支持自己工
作的好老公， 一个无怨无悔帮
自己照顾女儿的好婆婆。 有了
他们， 自己在家庭生活的负担
就减少了很多， 工作上也更专
心。她有时要出差，不是考察项
目、 参观学习就是参加一些提
高业务能力的培训， 一旦培训
的时间长了，就很难回家。老公
和女儿是她的牵挂， 他们有人
照顾，她在外才能放心。

销售工作上要出成绩靠
什么？李艳艳觉得既要踏实工
作又要诚信待人。 她说，销售
这个工作一开始挺难的，有的
人一工作就要讲条件，遇到困
难就后退，这样的态度肯定不
出成绩。 不管是销售还是管

理，无论在什么岗位上，

对公司有贡献了，

就会有回报。

把项目建设成为信阳市的地标性建筑

———访万家灯火集团工程部部长张勇

走进万家灯火集团工程部部长
张勇的办公室， 首先看到的就是她
忙碌的身影， 桌上摆得密密麻麻的
施工图纸和堆积如山的各种文件，

还不停地有人拿着文件进来找她签
字请示汇报。认真严谨的态度、张弛
有度的节奏， 这是张勇给人的第一
印象。在一个小时的采访过程中，说
起工程， 说起目前正在进行的信阳
义乌国际商贸城项目， 她的沉稳中
立刻多了几分激情，“干一行， 爱一
行，既然选择了这行，就要竭尽全力
做好。 ”

张勇
1986

年毕业， 学的是土木
工程专业， 毕业后被分配到兵器工
业部国营第三五八厂工作。

2002

年，

到万家灯火集团旗下的天康制药公

司。机缘巧合，她后来又干起了自己
的老本行，这一干就是十几年，直到
成为现在的工程部部长。在此期间，

做过房地产项目， 也做过商住结合
的写字楼、公寓项目，有特大型项目
的施工管理经验。 从大型的施工企
业（乙方）转到大型房地产公司（甲
方），从最初的施工员到现在的工程
部部长，通过不断的积累和学习，她
已经成长为能担当重任的中高级管
理型人才。

如今，张勇正在负责信阳义乌国
际商贸城项目，她表示该项目将会在
其职业生涯中留下浓墨重彩的一笔，

“这个项目是集购物、休闲、旅游、度
假为一体，综合商务需求及具备完善
的城市配套功能的城市综合体。综合
了产品研发、生产加工、仓储、物流、

休闲娱乐、商务、展示、洽谈、交易各

种功能的传统商业模式与现代电子
商务有机结合的第七代商业模式。将
打造成郑州以南、武汉以北、西安以
东、合肥以西的小商品集散地，最终
形成南有义乌，北有白沟，中有信阳
的全国商业大格局。 ”

谈到工作多年自己最大的体会，

张勇坦言就是诚信和担当。 “做人要
诚信，做工程要有担当，这就是我做
人和做事的原则。”没有华丽的辞藻，

有的只是那份难得的笃定和斩钉截
铁。“和自己的团队一起在信阳市把
我们自己的项目建设成为地
标性的建筑， 是我最大
的职业梦想。 ”怀揣着
这份憧憬，张勇
和她的团队正
在努力奋
斗着。

铿锵玫瑰 别样风景

本报记者程云
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