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光山县国土局
提升服务质量

信阳消息（郭暄）今年以来，光山县国土局
以落实中央八项规定和省市县作风建设新要求
精神为契机，不断创新管理机制，全面提升服务
质量，行政审批效率明显提高。

以追求群众满意为目标，落实服务“六有”

要求， 对到局服务窗口或业务股室办事的群
众，做到有椅子坐、有热茶喝、有公开栏、有评
议栏、有服务指南、有服务承诺。 积极探索服
务新途径，坚持手续从简、收费从低、时间从
快、服务从优的“四从”服务措施。 坚持服务受
理“零推诿”，服务事项“零积压”，服务质量
“零差错”，服务行为“零投诉”。 推行延时服
务，把群众的事情办理完毕方可下班，不让群
众多跑路，推行预约服务，即便“双休日”，也
做到有约必应，有应必有果。 推行延伸服务，

要求做到民情调查到户、政策宣传到户、诉求
办结到户。

据统计，今年上半年，光山县国土局共受理
各类报件

305

件，按期办结率
100%

。

商城县住建局
确保暑期安全生产

信阳消息（杨召贤） 进入暑期后， 为有效
防范和避免建筑工程事故发生，商城县住建
局突出“四加强”切实做好暑期建筑安全生
产工作。

要求工程建设各方主体提高对暑期建筑施
工安全生产工作重要性的认识，强化责任，精心
组织，齐抓共管，形成合力，不折不扣地抓好暑
期安全生产和各项防暑措施的落实。

监管部门、施工单位和监理企业要结合当
前开展的“三查三保”活动，认真分析查找安
全生产工作薄弱环节，全面、细致、深入地进
行隐患排查，重点检查塔机基础、龙门架基础
和大型模板支撑系统情况，基础开挖、基坑支
护、管沟开挖和支护情况，斜坡、高切坡情况，

施工现场临时用电情况，施工现场食堂卫生、

基础设施等情况，对查出的事故隐患，及时督
促整改。

监督施工单位制订暑期建筑安全应急处
置预案，加强应急演练，严格落实值班制度，

保证信息畅通， 发现重要紧急情况或重大突
发事件及时上报。 同时要为一线作业人员购
置、配发各种劳动保护用品和防暑药品，并及
时掌握灾害预警、天气预报信息，合理安排作
业时间。

以近期省内外建筑安全重大责任事故为教
材，不失时机地开展安全警示教育，广泛宣传普
及有关防暑的安全常识， 不断增强从业人员的
安全意识和自我防护意识， 规范作业， 处处留
心，确保暑期安全施工万无一失。

不断提高土地利用效率

新县国土资源局规范土地出让行为
信阳消息（黄成高）今年以来，

新县国土资源局采取有效措施，加
强土地出让管理，全力规范土地出
让行为。

严格供地范围，严把建设用地
准入关口， 所有经营性和工业性用
地一律采取招拍挂方式出让， 并进
一步缩小划拨供地的范围， 加大有
偿使用和招拍挂的力度， 凡是适用
或基本适用公开出让的一律公开出
让，坚决使用最严格的供地方式。

严格集体会审，对将出让的每
一宗土地价格、位置、面积、用途、

规划条件等进行集体会审、集体决
策，确保每一宗土地出让做到价格
合规、坐落清楚、面积准确、权属无
争议。 并从制度上防止了批“人情
地”“关系地”行为的发生。

公开运作程序，对出让地块位
置、面积、用途、起始价和报名条件
等通过局门户网、县公共资源交易
网向社会公开，并将公告、出让、成

交及出让结果等全过程置于社会
监督之下，增强了行政透明度。

加强批后监管， 严格落实土地
利用动态巡查制度，对招拍挂出让土
地进行全程跟踪监管，督促受让人严
格按照出让合同约定进行开发建设，

促使用地项目早开工、早建成。

截至目前，该局以挂牌、拍卖
方式出让国有建设用地

9

宗，出让
总面积

330243.38

平方米，成交总
价款

11999

万元。

恒大河南公司上半年业绩抢眼
劲销61.4亿元居河南房企首位

据了解，截至
6

月
30

日
,

恒大
河南公司

14

个销售项目共实现销
售金额

61.4

亿元， 在全国房企中
排名第

55

位， 在河南区域房企中
排名第一。 除销售额的大幅提升
外， 恒大河南公司实现销售面积
86.03

万平方米，同比增长
25.9%

，

位居全省第二。

市场优胜劣汰加剧龙头房企
优势扩大

受益于产品质量的进一步提
升，园林小区环境、配套全面完善，

高性价比产品受购房者认可，淡市
下恒大集团高性价比产品逆市热
销，销售额创半年历史纪录，接近
2012

年全年销售额的两倍； 同比
增长

37.6%

。

分析人士指出，一般来说房地
产市场上半年相比下半年较为平
淡，房企的业绩普遍走低，而恒大
河南公司却创出了

14

盘
61.4

亿
元的历史新高，反映恒大高性价比
的刚需产品契合了市场需求。随着
下半年销售旺季的到来以及新项
目入市，恒大下半年的业绩将更值
得关注。

研究机构认为， 随着行业发
展， 房地产市场优胜劣汰加剧，行
业集中度在进一步加大，强者恒强
大者愈大。 就省级区域市场而言，

从最早本土房企独霸江山，逐渐变
为外来知名房企与本土房企共襄

盛世。 而近两年，以恒大河南公司
为首的全国龙头房企地区公司在
与河南本土房企的竞争中显现出
越来越明显的集团化标准化运营
优势，稳坐榜首地位，并与身后房
企逐渐拉大距离。

无理由退房获购房者认可
4

月，恒大宣布“无理由退房”，

覆盖恒大全国范围内所有楼盘住
宅，引领楼市“新常态”。业内人士分
析指出，恒大“无理由退房”，一方面
可以为老百姓提供高性价比产品和
更好服务， 另一方面也为旗下楼盘
打开了广阔的市场空间

,

对其销售
起到了明显拉动作用。

完善配套
恒大在河南“民生地产”回馈万家

奉行“民生地产”理念，恒大充
分发挥管理和品牌优势，凭借超强
的成本控制能力、超高的产品品质
以及因地制宜的合理化方法，为河
南人民提供高性价比的住房。

的确，作为河南区域首家实行
全系产品精装修的开发商， 恒大河
南一直秉承恒大集团一贯的精品战
略，

9A

精装、湖景园林、完善配套是
每一个恒大楼盘的标配， 在购房者
的心目中， 恒大不仅是精品住宅的
代名词，更代表了一种精品生活。

值得关注的是，为了保证工程
质量，恒大河南公司探索出毛坯房

移交标准样板房的道路，并首创了
“业主开放日”，在交房之前将施工
现场向业主开放，同时邀请媒体现
场见证，把施工现场里的每一处细
节都彰显在业主和媒体的面前，彰
显了恒大河南公司对自身产品品
质的信心。

此外，不同于其他开发商的做
法，在开盘之前，恒大首先开放实
景园林、样板间、商业街，确保购房
者能够实实在在看到自己入住后
的生活环境，提升购房者的购买信
心。 正因为如此，恒大产品所到之
处，无不掀起一轮狂销热潮。

年中大优惠让利首付
3

万元起

信阳恒大名都是恒大地产进
入信阳的精品典范项目，其自身更
是具备了恒大项目所具有的多元
优势于一身。信阳恒大名都占据优
越的城市交通枢纽位置，尊享臻美
超大内湖景观。项目整体采用新古
典主义建筑风格， 楼群巍然耸立，

气势恢宏，以欧陆皇家园林、五星
级会所、满屋名牌

9A

精装的经典
品质定义人居新标准。

据了解， 为了回馈广大市民，

信阳恒大名都年中大让利，首付
3

万元起，买
40

平方米至
70

平方米
绝版瞰湖公寓，送

1500

元
/

平方米
满屋名牌

9A

精装。

（余加虎）


