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本报讯（记者卢小龙张军锐）

伴随着五月骄阳的激情退却，在信
阳房展会火爆的人气和热销态势
下，建业·壹号城邦魅力“橙”熟季
画上了一个完美的句号。

房展会期间，建业·壹号城邦
以最具创意的展厅布置和最具
诚意的购房优惠措施吸引了无
数参展者的青睐。可爱至极萌萌
的金橙小人偶，万千金橙砌成的
特色“橙墙”，惊喜连连的微信抽
奖和领金橙活动，人气爆棚的建
业展厅无不散发着壹号城邦的
魅力！

持续
3

天的房展会， 建业·壹

号城邦以
37

组意向客户和
26

套成
交的优异成绩交出一份完美的答
卷。

自
2013

年建业挺进羊山以
来，壹号城邦项目精工打造、不断
成长。 时值今日，羊山新区生活配
套愈见成熟； 一期

Art-Deco

建筑
完美呈现； 一期园林景观即将惊
艳绽放；

2015

年一期住宅即将交
房。建业·壹号城邦四大“橙”熟果
实， 甜蜜书写了信阳房地产人居
传奇。

据悉， 目前建业正在推出的
“

E+

家”社区服务站，也吸引了不少
购房者。 建业“

E+

家”社区服务站涵

盖家政服务、网购快递配送或传送、

网上服务订购或资讯提供等多项服
务，进行多元化服务升级，满足客户
新型生活方式的需求。 信阳建业
“

E+

家” 社区服务站也将在
6

月底
前后公开面市。

建业集团，扎根信阳九年，始终
秉承“让河南人民都住上好房子”的
企业理想与使命， 精于追求高品质
的房屋筑造理念， 竭力为信阳市民
打造人居梦想！ 本次活动的完美落
幕， 不仅再次见证了建业无人超越
的价值和有口皆碑的品质， 也使我
们有理由更加坚信这句话： 越了解
房地产，越信赖建业！

人气爆棚惊喜连连
建业·壹号城邦全“橙”之恋完美落幕

信阳消息（记者卢小龙张军锐）

5

月
22

日至
24

日，“中国信阳义乌国际购物公
园杯”《大河报》 信阳房展会在信阳百花会
展中心圆满举行。为期

3

日的展会，吸引大
批市民前往参观、咨询、交易。

据悉，已连续举办
11

届的《大河报》信
阳房展会，延续以往楼盘荟萃、价格到底的
风格。吸引了中国信阳义乌国际购物公园、

恒大名都、金牛国际社区等
20

多家房地产
企业和楼盘参会。 展会期间， 为了争取客
户， 各参展楼盘纷纷推出了花样众多的优
惠措施， 或免费赠送最高达

130

平方米的
私家庭院或空中花园， 或最高推出

8.5

折
甚至

8

折的优惠， 有的房源更是最高优惠
18

万元。

为期
3

日的展会， 吸引了大批市民前
往参观、咨询、交易。 据承办单位初步统计
显示，本届展会参观人数超过

10

万。

精品荟萃房美价廉
《大河报》信阳房展会

让你购房更舒心

餐饮商铺，真的就是黄金铺？

随着商业综合体的遍地开花，美食
休闲街开始兴起，不少投资者往往喜欢
选择投资能做餐饮的商铺，甚至在不少
人眼里，餐饮商铺就是黄金铺。那么，事
实果真如此吗？

餐饮商铺高温不退
市民钟先生这两天发现，他常光顾

的小区附近一家点心店关张了。作为常
客的钟先生有点纳闷，这家人气不错的
店咋说关就关，于是向街坊邻居进行打
听，得到如下版本：店面到期后看到生
意不错，房东要提高房租，和店主协商
不下，因而一拍两散。

记者从市场上了解到， 这一两年
来， 商铺租金一直呈现往下走的态势。

稍对市场有所关注的人都会发现，即便
在市中心的黄金地段，也出现了不少空
置的铺位。有些店铺门上的“店面招租”

告示已经贴了很久，都没见动静。 业内
普遍认为，“一铺养三代”的年代已经很
难再现。

那么，事情只有两种可能性。 市区
某资深房产中介人员估测：一是，这位
房东对于市场行情想得非常乐观，依旧
延续以往市场行情好的时候的习惯，每

年按照一定幅度提升租金，这种情况他
们也碰到过，有些房东甚至会一下子把
租金提高

20%~30%

， 结果很可能是租
赁双方谈崩；二是，这位房东确实“好货
不愁卖”，因为相比之下，一些好位置的
餐饮铺位好于市场“大盘”，租金相对平
稳，即便转手，接盘率也挺高。

据了解， 因为餐饮行业的特殊性，

对于经营餐饮所设置的标准比较高，而
且要求多，除了店铺本身的硬件设施要
达到条件， 比如说商铺的电容量大小、

煤气接头有没有到位、 排污管道设计
等， 另外， 还需经有关部门专门批准，

水、电、煤、排污等方面也都有行业要
求。 因而，并不是所有的店铺都能做餐
饮，也是要有一定“技术含量”的。

能做餐饮的店铺，就是好铺？

但是，并不是说能做餐饮的商铺就
一定是下金蛋的鸡。在商铺租赁行情普
遍走低的市场行情之下，餐饮店铺也不
可能完全安全无虞。

走访市场后，记者看到，不管是在
社区的餐饮店铺，还是休闲美食街的餐
饮店铺，都有在空置、招租、转租中的。

翻开报纸分类信息，餐饮店铺转让招租

广告也有不少， 面积大的达到
1000

平
方米。

据了解， 眼下受经济大环境的影
响，以及电商模式的冲击，实体经济不
景气，大众消费力也有所下降，餐饮店
不仅客流量下降， 餐饮价格也难提升。

再加上对于初次创业者来讲，餐饮行业
看起来门槛较低， 可以借鉴的模式多，

很多人想开餐饮店， 新店层出不穷，因
此竞争非常激烈。

市区某餐饮店李姓老板称：之前他
一个朋友打听市区某美食街的租金，房
东报出

150

元每平方米的价格，比市场
行情高

20%

，碰到不讲理的房东坐地起
价抬高租金，只能知难而退，不想辛苦
一场只替房东打工。所以，他认为，做餐
饮，就算租到好铺也只是第一步。 当前
的世道，高租金肯定行不通。

三分天下的餐饮店铺，哪个更有含
金量？

近年来，餐饮行业竞争格局和市民
餐饮消费行为都在发生巨大变化，市区
餐饮行业目前可谓三分天下： 社区餐
饮、美食休闲街区餐饮、商业综合体餐
饮。 这意味着，目前市区餐饮店铺大致

是以上三种类型为主，餐饮从业者在选
择店铺的时候，也会面临以上选择。

从事商业地产多年的李先生称，以
他多年做品牌招商对市场的了解，三者
目前来看，社区餐饮商铺的店租很明显
在往下走；美食休闲街区餐饮店铺和成
熟的商业综合体餐饮店铺的租金相对
平稳。尤其就成熟的商业综合体餐饮店
铺来说，这一两年来，想进入的餐饮品
牌更多了，这也使得经营者在引进餐饮
品牌的时候要求更严苛，部分还有租金
上调的趋势。

而餐饮从业人士李老板从经营者
角度分析称， 社区餐饮店铺可以做出
让顾客不怕巷子深的好店，美食休闲
街也有排队红店，商业综合体餐饮也
可能有不赚钱的， 所以在他看来，美
食街的兴起、 商业综合体的遍地开
花，让餐饮行业的格局改变、餐饮店
铺行情有所调整是不争的事实，但消
费市场容量有限，选择餐饮店铺还是
要综合考虑，店铺的硬件、周边客流、商
业氛围、市场定位、租金成本等都不可
忽视，是不是“黄金”店铺，还是要靠经
营者打造。

（综合）


