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日前， 国际知名疼痛学
家、 中国疼痛医学的开创者、

中国科学院院士、北京大学神
经科学研究所所长韩济生教
授莅临河南省新县，深入河南
羚锐制药股份有限公司考察
调研。 全国人大代表、羚锐集
团董事长熊维政，羚锐制药副
总经理夏辉、总经理助理陈广
义等陪同考察。

羚锐制药是我国外用贴
膏剂药品领域的强势品牌，公
司与中国中医科学院中药研
究所、北京化工大学等单位在
北京组建北京羚锐药物研究
院的基础上，建立有省级药品
研究所、国家博士后科研工作
站、国内首家经皮给药制剂工
程技术研究中心、河南省羚锐
经皮给药制剂工程院士工作
站和国家认定的企业技术中
心；公司的通络祛痛膏（骨质增
生一贴灵）、壮骨麝香止痛膏为
国内贴膏行业中为数不多的
年产销量过亿元贴膏剂药品，

并连年入选“健康中国·中国
药品品牌榜”，成为“中国药店
店员推荐率最高品牌”药品之
一。 公司的通络祛痛膏（骨质
增生一贴灵）等系列贴膏产品

采用二氧化碳超微激光切孔
和透皮制剂技术，其中的透皮
制剂吸收迅速，安全、携带方
便，深受患者的青睐。

近年来， 羚锐制药积极推
进营销模式的重大创新， 先后
实施了“现款现货”“先款后货”

“全程管控” 和内部代理等模
式，发力基层药品市场。凭借其
药品确切的疗效、 良好的品质
优势， 以及专业化合作经销模
式所具备的先发优势、 新品快
速推广优势、 高效而持续的销
量优势等， 打造了羚锐经皮给
药产品在市场上的规模优势、

市场优势和品牌优势， 公司外
用贴膏剂产品的成功营销成就
了羚锐制药

20

多年的快速发
展。目前，该公司已建立起一支
在全国拥有数百家大型经销商
和超过千余个销售终端的基层
市场贴膏用药营销网络。

多年来，羚锐制药坚持以
生产专业外用贴膏剂药品为
核心，一举改变了进口药和合
资药一统国内外用贴膏药品
市场天下的格局，形成了外用
贴膏民族品牌：目前，羚锐制
药细分市场占有率

20%

以上，

近年来其年销售增长率保持

在
30%

以上。

立足于此，

2009

年，羚锐
制药根据自身的发展需要，充
分借鉴自身

20

年的建设、生
产和管理经验， 投资近

2

亿
元，通过引进、消化德国莱普
泰克公司成熟的骨架型芬太
尼透皮贴剂技术和德国瀚辉
公司的芬太尼透皮贴剂专用
设备———年产

5000

万贴芬太
尼透皮贴剂生产线， 于

2012

年
11

月成功建设了一个独立
的芬太尼贴片生产基地，生产
国际最先进的芬太尼贴片（骨
架型），建立与世界同步的经皮
给药技术平台，以进一步提升
羚锐自主创新能力，不断提高
我国透皮贴剂研发和生产技
术水平。 该项目全面运用有羚
锐自主知识产权、成熟和先进
的工艺技术和装备，以节能减

排为目标，实现可持续发展，对
生产流程、工艺、设备、管理等
进行整体优化，实现医药产品
的制造功能、能源转换功能和
废弃物再资源化功能，增强市
场竞争力和可持续发展能力。

在为期两天的考察期间，

韩济生院士先后参观考察了
羚锐集团大厦和全国最大的
贴膏剂药品生产基地———羚
锐新县健康产业园区的羚锐
制药贴膏剂生产厂区和芬太
尼生产厂区，重点现场考察芬
太尼透皮贴剂的生产工艺与
技术，对羚锐集团发展情况进
行了详细了解，对芬太尼透皮
贴剂的临床应用和市场推广
问题进行了深入探讨和分析，

并就芬太尼透皮贴剂的临床
应用课题达成初步合作意向。

韩济生院士表示，通过考

察了解，羚锐的发展给他留下
了深刻印象。羚锐通过国家扶
贫贷款起家，发展成为这么规
范的上市企业确实不易，特别
是羚锐能着眼国际市场，将芬
太尼透皮贴剂这一国际领先
的制剂生产技术引入国内，成
功开发出治疗癌症疼痛的产
品，将有利于癌痛患者的规范
化治疗，对降低患者用药负担
会起到积极作用。他勉励羚锐
制药要充分发挥自身优势，积
极为国内市场提供世界先进
的芬太尼（骨架型）贴片，在推
动企业科学发展的同时，进一
步提升市场产品品质，降低市
场价格， 满足临床医患需求，

创造更加显著的经济效益，为
助推地方的经济社会发展和
健康中国作出更大贡献。

（汤兴）

韩济生院士，神经生理学家，中国科学
院院士，国际知名疼痛学家，我国疼痛医学
的开创者。 现任北京大学神经生物学系教
授、博士生导师，北京大学神经科学研究所
所长，中华医学会疼痛学分会主任委员，国
际疼痛学会教育委员会国际顾问、 国际疼
痛学会中国分会主席等职务。

中国科学院院士韩济生调研时寄语羚锐制药———

做强民族医药品牌 推动企业科学发展

羚锐制药芬太尼透皮贴剂生产车间

韩济生院士在新县期间与全国人大代表、羚锐制药董事长熊维政等合影

芬太尼透皮贴剂外包装


