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中移动独占九成4G用户
FDD能否逆转市场？

随着春节假期结束， 业界
盛传的

FDD

牌照春节前发放
的预言再次落空。 中国电信和
中国联通仍在苦苦等待

FDD

牌照。而在春节前，在业界频传
FDD LTE

发牌之时，中国移动
宣布

4G

用户数过亿， 已经给
了中国电信和中国联通一个”

下马威“。 一年
4G

用户过亿的
发展速度，足以让全世界惊叹。

只是这个中国通信业发展的里
程碑， 并未在国内引发集体狂
欢。 中移动独占超九成

4G

用
户的市场严重失衡的局面，让
竞争对手无力招架。

春节前后，

FDD

牌照再次
成为业界热议的焦点。节前，各
方传闻纷纷将

FDD

发牌的时
间点锁定在

2

月
15

日，但最终
等来的还是一场空。

2013

年
12

月
4

日，三家运
营商同步获得

TD-LTE

制式的
4G

牌照。 经过
14

个月的发展，

我国
4G

发展可谓突飞猛进，

但运营市场呈现前所未有的不
均衡局面也让业界忧心不已。

4G

用户发展
工信部发布的

2014

年全
年工业通信业发展情况显示，

我国
4G

业务发展高于预期，

4G

用户总数已达
9728

万户。

尽管中国电信和中国联通未公
布

4G

用户运营数据， 但根据
中国移动

１２

月运营数据可以
大体看出， 中国移动

4G

用户
总数达

9006.4

万户，电信联通
4G

用户共计
700

余万户，中国
移动

4G

用户数是电信联通总
和的

13

倍。 中国移动日前宣
布，截至

2015

年
1

月底，其
4G

用户数已突破
1

亿户。

4G

网络
截至

2015

年
1

月底，中国
移动已建成超过

70

万个
4G

基
站，实现绝大部分城市、县城的连
续覆盖，发达乡镇的热点覆盖，

4G

网络覆盖人口已达
10

亿以上，并
已与

71

个国家和地区实现
4G

漫游，是全球最大的
4G

网络。

4G

终端
截至

2015

年
1

月底，中国
移动已联合合作终端厂家向客
户提供

1031

款
4G

终端，其中
4G

手机
917

款， 数据类产品
114

款，千元
4G

手机（

1300

元
以下）占比已达

65%

左右。

据工信部数据显示， 包括
智能手机在内， 中国各类移动
设备

2014

年的平均流量首次
超过

200MB

，相当于从网上下
载

50

首歌曲。中移动董事长奚
国华指出，目前，中国移动已走
到非常关键的十字路口。 传统
话音进入加速衰退期， 流量经
营迎来黄金期， 这是公司发展
的新常态。谁能够趁早转型，谁
就有可能赢得市场先机。

如今， 用户数据流量消费
习惯正在形成。 搭建起

4G

精
品网络、 推出丰富的终端只是
打开

4G

市场的敲门砖， 真正
让

4G

发挥势能， 需要丰富的
应用和服务来激发， 更需要有
具有性价比和个性化的资费体
系来支撑。 不仅让消费者喜欢
用，还要能用得起。

2014

年，运营商已纷纷推
出

4G

资费政策。

2015

年，围绕
让用户用得起

4G

， 运营商之
间、 运营商与虚拟运营商之间
将面临新一轮残酷的市场竞
争。 （戴黎明）

本报家电消费

投诉平台正式启动

随着家电产品与市民生活
日益密切， 很多消费者都购买
了齐全的家电产品， 而且在购
买、使用、维修和保养中遇到了
很多无法解决的问题。 当消费
者权益受到了侵犯， 需要的是
一个能维护消费者利益的平
台，来维护消费者的合法权益。

为了能够方便读者和消费
者都能够更放心、 更安心地使
用自己的家电产品， 本报特别
成立“家电消费投诉平台”。 如
果你在购买家电、使用家电、维
修和保养过程中， 遇到了委屈
或者消费骗局， 或者遇到了质
量问题， 你可以在这里对他们
进行投诉， 维护自身的合法权
益。

“家电消费投诉平台”，力

求为消费者倾力打造消费维权
投诉咨询的渠道。 如果你需要
消费维权； 如果你想咨询消费
方面的疑难问题， 希望得到相
关的法律咨询， 都可以登录信
阳新闻网或者发邮件到
xyrbsm@163.com

畅所欲言。 还
可以直接拨打投诉电话
13803769176

、

13723112555

、

15188553832

。

本报将邀请相关工作人员
第一时间在此为你解答疑难，

为你铺平消费维权中路。 不仅
如此。 ，对于你在举报投诉和咨
询意见中有新闻价值的线束，本
报记者将及时进行采访、报道。曝
光不良的消费现象， 还市场公
平和谐的氛围、 还消费者应用
的公平权利。

三元光电：

诚信为首 获得殊荣

诚信、创新、合作、共赢，

这简简单单的八个字组合在
一起， 成为了河南三元光电
科技有限公司的企业价值
观，看似简单的八个字，若想
做好， 就离不开每一个三元
人的辛勤耕耘和无私奉献。

正是如此， 也使得三元光电
科技有限公司获得了省级殊
荣，在殊荣的背后，他们到底
付出了怎样的艰辛？ 昨日，记
者来到该公司， 对公司总经
理张斌进行了专访。

据张斌介绍， 三元公司
在十几年前就率先进入了电
陶炉行业， 目前是国内首家
经科技部门批准的“电陶炉
创新技术工程技术研究中
心”，专业研发、生产各种高
温电陶炉辐热盘， 特别是在
异型电陶炉辅热盘研制方
面， 三元公司具有很强的技
术优势。 现在的三元公司，已
经成为了信阳市高新技术企

业，河南省著名商标，行业唯
一实验室就在三元，有

33

项
国家专利，

3

项发明专利。

在与张斌交谈的过程
中， 记者了解到， 早在

1989

年， 高中还未毕业的张斌出
于爱好选择了这个行业，也
因此开始了他走南闯北，四
处打工、学习的生涯，在积累
到一定的经验后， 他成立了
自己的公司， 开始试着去制
作一些远红外取暖小家电，

在经历无数次的失败之后，

终于让张斌摸索出了其中的
一些门道，

2000

年， 张斌得知德国
一家制作远红外取暖小家电
的公司在香港举办展销会，

当时资金并不宽裕的他毫不
犹豫地选择了去展销会上取
取经。 功夫不负有心人，在张
斌将展销会上的产品带回来
研究的过程中， 他找到失败
的原因， 于是他又开始了多
次的试验，最终成功了。

张斌要求公司全体员工

在产品生产制作上， 一定不
能掺假，要严守诚信，如果产
品出现质量问题， 一定要正
面面对， 勇于承担责任并改
进产品。

当记者问道张斌， 河南
作为一个农业大省， 他为何
会去选择建立一个制作小家
电的公司时， 张斌说道：“当
初选择这一行，原因有二，老
百姓对生活品质的要求越来
越高， 而使用远红外电取暖
的话，同样的房间面积，达到
同样的取暖效果， 要比使用
空调所产生的电费至少减少
一半以上，高能低耗不说，并且
无辐射，非常环保，还可以同时
充当电磁炉和烧烤炉使用。其次
就是我要让别人看看，在小家电
这个行业，小地方也能作出好东
西，不比进口的差。 当初在注册
公司名称的时候， 也有很多
朋友建议我注册一个上海或
香港的公司名称， 被我一口
拒绝，我就是要为咱们河南、

信阳、光山争口气。 ”

图为公司总经理张斌（左二）介绍产品时的情景。

本报记者孙浩然

国美重磅打造中国“黑色星期五”

家电价格低谷就在“3·13”

信阳消息（见习记者
李宇）在感恩节后的“黑色
星期五”，美国人通常会进行
疯狂购物， 今天这个血拼到
底的“购物狂欢节”已经来到
中国。 据了解，作为中国最大
的家电零售企业，国美将于

3

月
13

日，即“

3

·

15

国际消费者
权益日”前夕，全面打造属于中
国人的、具有中国特色的“黑色
星期五”全民购物狂欢节。 节
日期间， 国美全品类一线主
流产品将共同出击， 以全规
格段、 全价格段的全年最大
优惠力度，回馈中国消费者。

国美“黑色星期五”是国
美“服务为先”经营理念及其
对保障消费者权益一以贯之
的重视，

2014

年“

3

·

15

国际
消费者权益日”期间，国美发
起了主题为“全民直击

3

·

15

定义低价新标杆”的活动，向
消费者揭示行业消费乱象，

以“真低价”为消费者打造价
格标杆，从而净化市场，引领
行业新风气。 国美此举得到
了消费者的广泛支持， 在家
电产业不景气的背景下，国
美同期销售数据大幅增长，

消费者良好的市场反馈也验

证了其低价标杆的成色。

2015

年年初， 国美就积
极为本次

3

月
13

日的“黑色
星期五”购物节做准备，并通
过扩大一步到位价商品的采
购规模， 全面体现国美在价
格竞争上的优势。 同时，节日
期间， 国美还将推出海量劲
爆有趣的亮点活动，比如，猜
拳赢优惠券，神秘“兔女郎”

报价等。 距离
3

月
13

日还有
几天时间，国美打造的“黑色
星期五”，到底会有怎样的低
价商品、 促销力度及趣味活
动？ 我们拭目以待。


