
什么是传销
传销的危害是什么

（接上期）

直销的主要特征是：

（一）直销是一种“无固定地点
销售”经销方式

与传统商业在固定营业场所进
行销售的方式不同， 直销是在固定
营业场所之外实现向消费者销售。

与自动贩卖、媒体行销、邮购行销等
其他无店铺销售方式不同， 直销是
通过人员直接面向消费者销售。

（二）直销是直销员直接向消费
者销售的方式

在直销活动中， 直销员面对最
终消费者。 直销企业支付给直销员
的报酬只能按照直销员本人直接向
消费者销售产品的收入计算， 不允
许团队计酬。

（三）直销是销售有形商品的方
式

直销必须是有商品的销售，直
销企业必须建立完备的商品退换制
度。 直销的商品应当是物化的有形
商品，不得是虚拟的商品。

（四）直销是需要事先得到许可
的销售方式

未经有关职能部门批准， 任何
企业、 组织或个人不得采取直销方
式开展活动。

（未完待续）
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“三八节”经济战 黄金饰品火爆

信阳消息（见习记者周静）

三八妇女节历来是商家促销不可错
过的大好时机。 昨日，是第

105

个国
际妇女节，又恰逢周末，申城商家期
待的“经济大战”火爆上演，尤其是
黄金饰品专柜， 金饰爱好者蜂拥而
至。 而为了抓住“三八节”这一波行
情， 各黄金饰品商家都推出不同力
度的促销活动。

3

月
8

日上午
10

时， 记者来到
位于东方红大道的一家商场。 刚进
门，首先映入眼帘的就是人潮。 黄金
饰品区的柜台前、换金处、溶金处、

收银台处都排起了长队， 临近大门
的一个收银台处排队交费的市民直
接排到了门口。

记者在金饰区转了一圈看到，

各黄金饰品商家都推出不同力度的
促销活动。 比如，深受申城市民喜爱
的老品牌老凤祥金饰， 当日金价为
328

元
/

克，黄金工艺费半价、铂金优
惠

10

元
/

克、钻石
8.5

折；老庙黄金
优惠

20

元
/

克； 金美福黄金优惠
20

元
/

克， 其他品牌的金饰也都有不同
程度上的优惠。

“从早上营业开始，人流量就在
不断地增大，一波接着一波，就没停
过。 ” 一家金店的工作人员告诉记
者， 现在不少人在挑选礼物的时候
都讲求实惠，因此，既能保值又能用
来作为饰品的黄金首饰成为不少市
民节日礼物的首选， 而且每年在这
种节日时， 前来换新款的市民也特
别多。

“前阵子的情人节，正好赶上年
前特别忙，就没陪老婆过节，也没送
啥礼物，妇女节再不送，实在是有些
说不过去了。 衣服、包之类的东西款
式总在变化， 我挑的， 妻子未必喜
欢。 ”正在购买金饰的市民张先生告
诉记者，送黄金不但能永久保存，还
能保值增值， 即使款式变了也能拿
来调换，出点手工费也无妨。

记者发现， 前来购买金饰的市
民中，给女友、老婆选购礼物的男士
很多， 但前来给自己购买节日礼物
的女士也不在少数。 “像情人节、七
夕都有针对性， 大多都是对方送自
己礼物，而今天很特殊，很多女士会
在今天要犒劳一下自己。 ”老凤祥黄
金的负责人赵女士对记者说。

3

月
7

日上午，由团市委主办的第十五期“同心圆”活动，在羊山新区市行政审批中心五
楼会议室举办。 活动中，单身男女青年纷纷登场进行自我展示，努力寻找属于自己的“真爱”。

活动还设置了“微信摇一摇·缘分天注定”“抛绣球”等一系列活动来拉近男女嘉宾的距离。 图
为抛绣球活动中，男女嘉宾正在进行“真心话大冒险”。 本报记者韩蕾摄

“同心圆”里寻良缘


