
高考失利，罗天翼进入部队锻炼，他坦言受益匪浅；

走出军营，他重新上了大学，报考的专业与服装有关；有
朝一日，他梦想能蓄势待发，在这一行业大展拳脚。

罗天翼说他
26

年的人生轨迹中，每一个重要转折
点， 都离不开一个人的掌舵， 这个人就是母亲———王
双。罗天翼开玩笑“我可不是什么妈妈

boy

（更多指男孩
有恋母情结）”，而是因为母亲是一个智慧女人，让他钦
佩。

1995

年，端着“铁饭碗”的王双，觉得工作是在消磨
时光，一心想到商海沉浮。 几经思索，她决定下海开一
家服装店。 “光进货这一点，母亲就与众不同。 ”罗天翼
记忆深刻，别人都在临近的武汉汉正街进货，母亲却另
辟蹊径，专往上海、北京等大都市跑，看商场里别人卖
什么品牌、哪些款式，然后直接从厂家拿货。那时，王双
的服装店已经是梦特娇的

T

恤衫、鄂尔多斯的羊绒衫、

杉杉和鳄鱼的西装西裤等一系列品牌的精品组合，引
领小城潮流。

在潢川做了近
10

年服装生意，王双小有成就，也已
经到了不惑之年。

2003

年， 一个念头却突然在她脑中闪
过：走出去。 由于受地域局限，王双总觉得平时所学的经
营管理知识没有施展之地， 她急需一个新的环境迸发出
来。罗天翼印象中，“走出去”只用了不到

40

天。 “

3

月
8

日

她去的信阳，

4

月
16

日新店就开起来了。 找房源、谈转让
费、签合同，一切办妥之后她才跟我们说。 ”罗天翼回忆，

母亲就是这么“任性”，敢于坚持自己的想法，认定的事情
就会做下去。

潢川、信阳，几十公里之隔，却是完全不同的两个“战
场”，王双首战节节败退。 “

2004

年，她做了一个大胆改变，

将品牌合营转为专卖。 ”罗天翼说，这个尝试让生意稍有
起色， 母亲却又果断地将全部精力放在他身上。 从

2004

年到
2007

年，王双一直在平桥陪儿子读高中。 “她总是能
清楚地知道人生某一阶段的重点。 ”说到这一点，罗天翼
直竖大拇指。

最让他佩服的，是母亲的思维。

2007

年高考期间，王
双在全市所有考点设立爱心服务站， 为考生免费提供药
品、文具等。 “这一次活动，不仅帮助了考生，而且大大提
升了品牌的知名度和美誉度， 她总是能用行为感化别
人。 ”罗天翼告诉记者，九牧王专卖能在信阳有四家店面，

和母亲的理念、执着是分不开的。

生活中，无论是考虑入伍，还是挑选专业，大事小情，

罗天翼都愿意听听母亲的意见。 “她就像一盏明灯，总能
让我豁然开朗。 ”耳濡目染中，他也有了自己的思考和坚
持。 大学毕业后，罗天翼没有直接回信阳，而是选择在深
圳一家国际服装连锁店打工，苦点、累点，他都愿意坚持。

他说，这里能磨炼意志，学到更先进的东西，他想成为像
母亲那样的人。

王

双

她是信阳双赢服

饰有限公司、九牧王男

装信阳分公司的总经

理， 统领四家店铺、几

十号员工； 她又是 26

岁儿子的妈妈，要操心

其生活起居；她还兴趣

广泛，唱歌、跳舞……

拈手即来。 事业、孩子、

生活， 她都游刃有余，

50 岁的她，依然光鲜亮

丽、知性优雅，令人艳

羡。

我的母亲是智慧女人

他说

本报记者王洋

王双在自己的店铺内查看服装 王双和儿子在外休闲旅游 她是别人眼中的成功女性
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王双和儿子在公园散步


