
信阳建业壹号城邦营销总监刘芳：

性格坚韧倾情投身地产事业
如今社会，各个领域都有女性担

当重任，房地产行业也不再是男人独
霸武林，而是活跃着越来越多的女性
职业经理人。信阳的楼市，亦是如此。

而刘芳就是这众多地产女精英中不
让须眉的巾帼之一。

作为信阳建业壹号城邦的营销
总监，刘芳肩上的担子很重。 琐碎的
营销细节，复杂的活动策划，枯燥的
数据分析，严谨的成本核算，最重要
的是， 还要面对变幻莫测的市场环
境，所有这些都要求她付出比常人更
多的心血、比常人更为坚韧的心态去

面对困难和压力。

刘芳
2007

年正式加入建业团
队， 进入地产行业迄今整整
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后姑娘品尝了多
少酸甜苦辣、经历了多少不为人知的
艰辛、又收获了多少成功的喜悦，恐
怕只有她自己才能体会。 刘芳告诉
记者，从一开始她就对建业这个团队
充满憧憬，所以正式加入之后，她付
出的比别人多， 自然收获也比别人
多。她深有感触地说：“做地产行业是
辛苦的， 作为地产业的高层更是辛
苦。但这又是一个付出跟收获成正比
的职业，虽然压力不可避免，但是只
要调整好心态，理智面对压力，凭借
着对行业的热情以及坚忍不拔的毅

力，就一定能够成功突围并成就自己
的职业生涯。 ”

在地产行业，女性更多的是从事
营销工作，对此，刘芳信心十足，她
认为女性在其中的优势比男性更为
明显。 男性更注重理性宏观把控，女
性因其与生俱来的细腻， 更关注客
户内心感受，在细节上也更加细腻和
丰富。

自信沉着的刘芳在成就自己职
业生涯、 实现自己人生价值的同时，

也在为更多人的家园梦而努力。她承
担着更多的压力，担当着更多的社会
责任，但这份职业也更加锤炼了她的
美丽， 给了她展现自我的机会和天
地，这样的她，闪现着光芒。
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信阳市禾鑫干混砂浆有限公司财务总监刘艳：

为信阳蓝天更蓝添一份力量
刘艳这个朋友圈中公认的美女，

却出人意料地进入到建筑上用的干
混砂浆行业。 想想建筑工地上又脏
又累的工作环境，记者不禁好奇，一
个女人怎么做起了水泥砂浆的生意？

当记者走进位于平桥产业集聚
区的禾鑫干混砂浆有限公司时，微微
感到吃惊。 大门左边，整整齐齐地排
放着数十台立式砂浆搅拌机，生产厂
房里停着崭新的罐车， 地面整洁干
净，即使仓库一角满满地堆放生产原
料的地方看起来也非常整洁。 在占
地

30

余亩的厂区内，崭新的办公楼、

员工楼和绿化带，让这个地方的环境
更加入眼。带领我们参观的刘艳一脸
笑容，热情地介绍着新建的样板间和
公司生产的产品。

2006

年，已在南方打拼
20

多年
的刘艳，在家人的盼望和鼓励下回信
阳创业。

2013

年
10

月公司成立，去
年第一条生产线已经建成， 可以投
产。

她的丈夫
1996

年看到许多大城
市迅猛的发展，认为干混砂浆有很好
的市场机遇。刘艳说：“干混砂浆的原
料可以用废弃的粉煤灰， 能保护环
境，也是市场未来的发展趋势，我就
同意了。当时阜阳和信阳都给我们提
供了优惠政策， 但我想着信阳是家

乡，还是回来了。 ”

刘艳仔细向记者介绍，以前的砂
浆要人工一点点配比，泥沙精确度不
好掌握， 人工成本和工期都会受影
响。而干混砂浆就能精确控制原料配
比，大大提高工程进度。 项目完成后
还有权威部门的验收，施工质量也可
以保证。 在一些大城市，部分城市限
期禁止现场搅拌砂浆，这样能直接避
免工地上尘土飞扬的情况。

另外，刘艳的公司还设有产品研
发中心和质量检测中心，投资
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万
元建设了实验室。她经常跟员工提到
信阳的蓝天工程，说希望信阳的天能
永远这么蓝，这也是她从事这个行业
的愿望。

东信华丰苑营销经理陈倩倩：

坦诚做人尽心做事
陈倩倩，一个土生土长的信阳姑

娘，善良、热情、大方。

2010

年踏入房
地产业，在实现自身价值的道路上，

她有了一次次的感悟和体会。 多年
的历练让她能够在不同的工作背景
下表现出色。 她将自己如花的青春
奉献给了房地产业，这一路上充满了
幸福与收获，当然也苦过累过笑过甜
过。 她总说：“我热爱地产行业，我愿
意为之努力，为之付出。 愿意给大家
分享地产行业的点滴。 ”

坐在华丰苑的售楼中心，陈倩倩
从容地说：“我承认我骨子里就有一

份事业心，不甘于按部就班的工作，

我家楼下有一个售楼处，我每天都能
看见里面进进出出的人穿着西装革
履，精神抖擞的样子，很是羡慕他们
有这样积极向上的精神状态。 或许
是他们的工作状态感染着我，之后就
有意和这个行业的人接触，随之进入
了房地产行业。 一晃
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年过去了，在
这样一个行业里，我找到了自己喜欢
的生活方式，可以服务大众，为他们
选择合适的房子，自己也成为了购房
者信任的好朋友。 ”

听着她的讲述， 看着她亲和的
面容上显现着成熟干练， 记者很好
奇作为一名成功的职业女性， 是如
何释放压力、平衡工作与生活的。 陈

倩倩给了这样的答复：“对于减压，

我个人更倾向于阅读。 读书，很容易
帮我从眼前纷扰的工作中跳脱出
来。 其实对于我们地产营销人最好
的办法还是要懂得自我心态的调
节， 和不断提升面对工作态度的自
我意识，学会释放压力，当然还有抗
压能力。 ”

常人普遍认为，地产行业男性还
是占主导地位的， 可陈经理没有这
样觉得， 她说：“女性从事房地产行
业的优势和从事任何行业的优势是
一样的， 女性天生就是带有亲和力
和敏锐的洞察力， 能为客户梳理需
求分析，按照客户的需求推荐出合适
的房源。 ”
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