
与“孕婴”的不解之缘

———访信阳小石头孕婴连锁专卖
店总经理李兵

李兵，

70

后，平头，中等身材，之前一直从事粮油
贸易， 现在是信阳小石头孕婴连锁专卖店的总经理。

一个顶天立地的男儿怎么和“孕婴”结下了不解之缘？

这，还要从
2003

年说起。

那时，信阳的品牌孕婴用品很少，李兵已经做粮
油生意

10

年，妻子是铁路职工，他们的第一个孩子即
将诞生。 “在信阳怎么都买不到像样点儿的小孩用品，

要不咱们开个孕婴用品小店吧。 ” 听着妻子的念叨，

看到妻子对孕婴用品行业非常喜欢，李兵决定满足妻
子的心愿，开始对这个行业关注起来。

经过综合考虑和衡量， 李兵选择加盟了小石头，

并在中商百货上了一个专柜。

通过将近一年的努力，李兵的“孕婴”职业生涯渐
渐有了起色。 也许是应了那句“好事多磨”的俗话，也
许是老天非要难一难李兵，就在他重拾信心准备大干
一场的时候，武汉中商集团从信阳撤出了，大量的小
石头货品积压，急坏了的他开始忙不迭地满世界找门
店，后来，李兵才知道他接下的那个门店的年租金要
比附近别家的贵了将近一倍。 “唉，一年到头，忙里忙
外，我没挣着钱，只顾着给房东打工了。 ”最后，他终于
下定决心重新再找一个门店。

“当时是想把第二家店开起来，就关掉第一家店，

因为我们都觉得另外又开一家店，一定会影响之前门
店的生意，谁知道根本没什么影响，反而扩大了小石
头品牌的影响力。 ”当时的李兵并没有连锁经营的经
验，但因“祸”得福的他尝到了多店经营的甜头，坚定
了把小石头孕婴品牌做下去的决心和信心。

“凭良心做事，卖放心产品。 这是我做人的准则，

也是我做企业的准则。 在做小石头的时候，我一直是
用真心对待每一位妈妈，坚持不卖水货、假货，坚持优
质服务，拒绝暴利。 ”“任性”的李兵用自己的真心、爱
心、恒心，让越来越多的信阳人知道并爱上了小石头，

小石头孕婴连锁专卖店如雨后春笋般在信阳各地
“冒”了出来，他的“孕婴”事业逐步走向了稳定发展之
路。 现在，李兵拥有直营店

16

家，县区、乡镇加盟店
50

多家，商品覆盖了孩子们的吃、穿、玩、乐。

在把企业做大做强的同时， 他没有忘记饮水思
源、回报社会，频频为贫困家庭的孩子献爱心，捐款捐
物。 “我只是想真正把爱心送到需要的人手中。 ”李兵
的表情恬淡而坚定。
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切实发挥市场监管主力军作用

市工商局召开全市工商行政管理工作会议
信阳消息（记者叶红殷英）

日前， 市工商局召开全市工商行政管
理工作会议， 认真贯彻落实市委四届
七次全会、 市委经济工作会议和全省
工商行政管理工作会议精神， 回顾
2014

年工作，安排
2015

年任务。 市局
领导班子全体成员， 市局机关和经检
支队副科以上干部，各县（分）局局长、

办公室主任参加了会议。

会上，市局党组成员、纪检组长刘
国强传达了信阳市

2

月
5

日清风大别
山·信阳市领导干部廉政党课暨警示
教育会议精神和要求， 通报了市纪委
查办的

9

起违法违纪典型案件， 对全

市工商系统党风廉政建设进行了安
排。

市局党组书记、 局长李超在大会
报告中从开展党的群众路线教育实践
活动、推进商事制度改革和体制调整、

服务全市经济社会发展、 加强市场执
法监管、促进消费维权、加强队伍建设
等

6

个方面全面总结了
2014

年全市
工商行政管理工作， 并深入分析了在
经济发展新常态、 体制调整和职能转
变的新局面下工商行政管理工作面临
的新形势和新机遇，安排了

2015

年的
工作任务。

李超指出，

2015

年全市工商行政

管理工作的总体要求是， 认真贯彻落
实党的十八大，十八届三中、四中全会
精神和市委四届七次全会， 市委经济
工作会议以及全省工商行政管理工作
会议精神，主动适应经济发展新常态，

高举法制工商建设旗帜， 围绕营造宽
松平等的准入环境、 公平竞争的市场
环境、安全放心的消费环境、内和外顺
的工作环境， 突出抓好“十项重点工
作”，着力开展“四项专项行动”，更好
发挥市场监管主力军作用， 为信阳在
“四个河南”建设中更加出彩作出新贡
献。

李超强调，为确保“十项重点工

作”和“四项专项行动”取得实效，做
好

2015

年工商工作， 切实发挥市场
监管主力军作用，将以绩效考核为抓
手，从重点把握好以深化改革为主导
统揽全局、以法治建设为主线依法履
职、以优良作风为主流强化担当等三
个方面工作， 重点做好四个方面工
作， 一是继续深化注册登记制度改
革，营造宽松平等的准入环境；二是
构建形成新型监管体系，营造公平竞
争的市场环境；三是加大消费维权力
度，营造安全放心的消费环境；四是
加强“三个建设”

,

营造内和外顺的工
作环境。

买新衣购年货 商场超市人气足

随着春节脚步的临近，“年
味儿”越来越浓了，信阳的年货
市场也开始火热起来， 各大商
场超市各出奇招， 纷纷备足货
源， 推出各种各样的促销活动
吸引消费者， 市民办年货热情
高涨。

近日， 记者走访新玛特、

和美、百家顺等多家商场、超
市看到，各种各样的年货都
被放在了显眼位置， 春联、

灯笼、中国结、糖果、干果、

水果、酒水、腊肠、腊肉等一应
俱全，前来选购的消费者络绎
不绝。

“听说新玛特有活动，

198

元能当
300

元、

400

元花， 我们
就来了， 想给孙女买一身过年
穿的衣服。 ”富丽华城的住户肖
启芳

8

日一大早便带着儿子、

媳妇和小孙女到新玛特
5

楼选
购新衣，“过年了嘛， 肯定要添
件新衣裳，让孩子高兴高兴，这
笔钱可不能省。 ”

火红的中国结、 高挂的大红
灯笼、喜庆的春联和门贴……虽
说离春节还有一段时间，喜庆、

祥和的气氛已从新玛特商场的
各个角落里洋溢而出， 整个商
场被布置得喜气洋洋， 各种年
货摆放得满满堂堂， 各式促销
海报赫然醒目。 满

899

元送四
联包洗衣皂一份、 超市一次性
购物满

88

元可参加大转盘抽
奖一次、平时

1980

元一件的皮
草现在只要

580

元……新玛特
推出的各种打折促销活动点燃
了大家的购物热情， 市民们摩
肩接踵来赴折扣之约，服装、鞋
帽、首饰、家居用品等卖场一派
火爆景象。

与此同时， 和美也迎来了
年货销售小高峰。 超市里，糖

果、饼干、巧克力等食品大礼盒
尤其吸引市民眼球， 香菇、肉
类、腊味、竹笋、粉丝、苹果等传
统年货也供应充足、销售火爆。

从超市出来的众多市民都提着
大袋小袋“战利品”满载而归。

“本来没想买太多东西，但
逛超市时看到大家都在抢购，

我也不由自主地买了一大
堆。 ” 家住西关桥头的王先生
一下子就在和美超市买了两三
百元的糖果，装了满满一篮子，

“男同志买年货就是图省事，免
得再跑第二次。 ”

说到买传统平价年货，家
住五星路的杨芳娣大妈选择
到离家最近的百家顺报晓店
选购。

8

日晚上，记者见到杨大
妈时，她正与四五个年纪相仿
的大爷大妈抢购散装的咸花
生。 “以前

7.8

元一斤，现在只
要

6.5

元，便宜不少。下午邻居
买了两大袋， 送了我一点儿，

我尝着可香，吃完晚饭我就来

买了。 ”杨大妈顾不上与记者
搭话，仍埋头挑拣，“过年瓜子、

花生少不了，反正都要买年货，

不如在超市做活动的时候买。 ”

百家顺报晓店并没有在外
观装潢等方面进行过多修饰，

营造喜庆氛围， 而是以优惠的
商品价格吸引顾客。在这里，散
装优质新疆葡萄干只要

11.5

元，电炖锅
56

元，还有各种品
牌的白酒正在买

1

送
1

、 买
1

送
2

……

“虽然这些年家家户户生
活好了， 可买年货还是不能马
虎。 年前抽空逛逛街，在美好愿
景中开启新的希望， 是一件幸
福的事”，杨大妈感慨地说，“尽
管每年准备的年货都吃不完，

但少了这些， 总觉得没了年味
儿。 ”

无论天气多冷， 也挡不住
人们的购买年货的热情。 随着
“年味儿”渐浓，信阳年货市场
也将迎来一波又一波的高峰。

本报记者殷英 本报记者殷英

图为市民在新玛特选购年货


