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放眼未来 羽绒电商发展势头迅猛

光山县政府提供的这样一组
数字，让记者深切感受到光山羽绒
电商发展的迅猛势头———

2013

年， 光山县电商销售额
5000

万元，

2014

年销售额突破
10

亿元；

2013

年， 光山县电商从业人
员不足

100

人，

2014

年从业人员
达到

5000

人；

2013

年， 光山县电商销售羽
绒服不足

30

万件，

2014

年销售突
破

1000

万件；

2013

年， 光山县物流公司
20

家，

2014

年达到
29

家；

2013

年， 光山县物流公司日
出单量

10000

票，

2014

年日出单

量已达到
100000

票。

正是一系列的举措，让光山县
的羽绒产业插上了电商的翅膀，实
现了销量与销售额双双倍增。

晚上八点多，在光山韵达物流
有限公司记者看到，仓库内外灯火
通明，来来往往的小货车将羽绒服
从县城的各个角落运过来，工作人
员忙着分拣货物、装车，准备将一
件件羽绒服发往全国各地乃至海
外。据负责人介绍，进入去年

10

月
份，他们每天的接单量都在一万单
以上， 全年接单量将近

300

万单，

是
2013

年的
3

倍多。

电子商务犹如一池活水，激发
了光山羽绒服装产业转型提升的

激情，同时也让羽绒产业实现了由
传统营销到电商经营的营销嬗变，

销量和收入都呈现爆炸式几何级
发展态势。

展望
2015

年电子商务发展前
景， 光山县委、 县政府信心百倍。

“随着移动支付的兴起， 电商消费
群体会越来越大，这个消费群体光
山必须得抓住。 下一步，我们要扩
大优势，将光山的羽绒电商做得更
大更强，明年在今年的基础上至少
翻一番达到

20

亿， 力争实现
30

亿，创造羽绒服装这个主导产业发
展的新辉煌。 ”采访结束时，光山县
政府党组成员、副处级干部邱学明
如是告诉记者。

羽乡光山这一年

“不做电子商务，5年后你会后悔！ ”

马云 2009 年的一句预言， 如今已经得到

越来越多人的认可，特别是在羽绒电商正

蓬勃发展的光山县，5000 多名电商从业

人员更是深有体会。

“我从事现场充绒行业 10 多年了，以

前每到这个季节就装载几车原材料出远

门充绒，投资大，风险大。 去年，我参加了

县里的电商培训，学会了网上经营，我的

网店羽绒服装销售量目前已突破 10000

件，做生意再不用背井离乡了。 ”昨日，记

者来到光山县羽绒大市场，店主小余一边

忙碌地在网上与顾客洽谈订货，一边向记

者介绍今年的新变化。

羽绒产业一直是光山县的传统产业、

优势产业、支柱产业，历经 30 多年发展，

形成独具特色的“羽绒产业链”，光山也成

为全国有名的羽绒材料集散地和重要的

羽绒服装加工基地。 2014年，光山县紧跟

时代步伐，创新思路，果断把羽绒服装这

一产品， 作为发展电子商务的第一步，强

力助推电子商务发展驶入快车道，使其成

为地方经济发展中的一道靓丽风景。

政府助力

羽绒服装搭上电商“快车”

电子商务的发展， 少不了政策的支
持。 光山县出台了《光山县大力发展电子
商务的实施意见》， 对未来该县电子商务
发展指明了方向，明确了发展措施，提供
了政策保障。

2014

年年初， 光山县成立电子商务
推进工作领导小组，具体负责全县电子商
务发展工作；建立电商从业人员

QQ

群和
共享信息平台，适时发布电商发展政策信
息；挑选出

16

家优质企业，形成电子商务
供货联盟；成立速递物流行业协会，将县
内

29

家速递物流业组织到一起， 为电商
发展做好后端服务； 建立配套行业协
会———羽绒行业协会，把全县

1.2

万家羽
绒企业凝聚在一起，利用电子商务销售手
段，将光山羽绒服装卖往全国。

人才培训， 是电子商务发展的智动
力。光山县从

2014

年
3

月开始，确定每月
29

日为“光山电商日”，聘请阿里巴巴集
团旗下的淘宝大学讲师、武汉万堂学院讲
师、 上海老

A

电商学院的讲师到光山电
商培训中心授课。 目前， 已累计举办

10

期， 培训人员
3400

余人次， 惠及网店
2000

余家，从业人员达
5000

多人。

“我原本是一家淘宝小店的店主，今
年

5

月份参加电商培训后，回去就开了一
家工作室，将原来的淘宝小店从各方面进
行升级，同时还在淘宝手机客户端上开辟
了一片新阵地，现在每天可以在网上销售
羽绒服

500

件以上，双十一、双十二我日
销量都在一两千件，今年的销量比去年前
年翻了好几番。 ”

90

后小伙吴祖洋高兴地
说。

扩大优势 企业与个体加速“触电”

将市场的羽绒服拍成照片再传
到网上去卖，不需要启动资金，而且
卖出去的衣服转身就可以从市场里
拿到。对一个淘宝卖家来说，还有比
这样做生意更简单的事吗？事实上，

在光山县经营一家专卖羽绒服装的
网店就是这么简单。

在商铺面积达
7

万平方米的
光山县羽绒材料大市场，记者看见
绒毛加工，布料、辅料经营，羽绒服
装制作等诸多店铺一家挨着一家，

车水马龙，人来人往。

张健是驻马店人，今年
27

岁。

在他看来， 开一家传统商铺投资
大，风险也大，来光山开淘宝店是
个不错的选择，投资三、四万块钱
就可以开一家网店，不用占太多资
金，而且制作一套羽绒服所需要的
所有物件， 在市场内都可以买得

到，取货发货，又十分方便。

“现在网店销量特别好，如果
照这个速度，明年我需要换一个比
现在大两、三倍的库房。 ”眼前这个
辛苦创业的小伙，脸上一直洋溢着
灿烂的笑容。

2014

年，光山县利用传统羽绒
产业优势，立足羽绒服装这个电子
商务主打产业，建设大型服装加工
厂。 去年一年，东方心典、寒羽尚、

光绒服饰三个公司年产量达到
500

万件，满足羽绒电商发展的货源需
求。 同时，兴办小型服装加工厂

20

家，年产羽绒服装
300

万件，为电
商发展提供充足的货源保障。

在金融支持方面下功夫。县政
府每季度定期召开银企对接会，发
布电商企业、羽绒服装企业发展信
息、资金需求情况，金融部门发布

自己的优惠政策， 实现供需对接。

并支持金融部门开发金融产品，信
贷资金向羽绒电商企业倾斜，信阳
商业银行投放金融产品“绒益贷”，

累计放贷
2

亿余元支持羽绒电商
发展。

建立电子商务创业基地，聚集
电商企业发展。 首批

10

家知名羽
绒电商和百名客服人员已经免费
入驻，通过他们的引导示范，形成
全县

2000

余家电商互帮互助、互
比互学、 抱团发展的良好氛围，为
全县电商企业的发展指明了方向，

树立了标杆。

同时，光山县政府在官渡河产
业集聚区东元利�服饰有限公司，

规划楼宇
6000

平方米， 建立光山
县电商企业孵化中心，目前入驻电
商企业已选定，配套公司已组建。

本报记者赵雪峰邹乐


