
为爱回家 成立茶叶专业合作社

今年
31

岁的孙发萍年轻漂亮，谁
都没想到她竟然在西藏开过加油站，

并于
2006

年加油站小有成绩时，毅然
离开父母回到了家乡董家河。 “我算留
守儿童吧， 因为父母在我很小的时候
就出去打工了， 可以说是一个人在这
长大的，所以跟家乡有很深的感情，而
且我很喜欢家乡的天气。 ”说起回家的
缘由， 孙发萍说这都源于她对家乡的

爱，“我
2003

年去的西藏，在那的三年
里我每天都很想家。 ”

回家后的孙发萍发现， 作为百年
前就参加过巴拿马国际展览会的传统名
茶， 车云山毛尖的知名度相较于黑龙潭、

白龙潭等其他茶叶产区小很多。 “所以我
当时就想，能不能成立茶叶合作社，把各
家各户的茶叶集中采摘，集中销售，提高
家乡茶叶的名气。”

2009

年，已经结婚的孙

发萍在丈夫的支持下成立了信阳市宏济
茶叶专业合作社，“茶叶专业合作社成立
之后，我们每年都把合作社成员的茶叶进
行集中加工和销售，这样就算有人一次性
买走大量茶叶我们也不怕没货了，而且
茶农也不用成天奔波着去找买家了。 ”

孙发萍说，“后来大家觉得这个方法不
错，比单打独斗赚钱，镇上就陆陆续续又
成立了很多家合作社。 ”

再次创业 成立特色度假山庄

合作社成立了， 来买茶叶的人也
渐渐多了起来，但是很快，孙发萍又发
现了另外一个问题。 “来买茶的人确实
不少，但是基本上都是买完茶就走，很
少会有人去车云山，看看茶叶产地，了
解一下我们当地的茶文化。 ”孙发萍有
点无奈地说道，“因为当地没有发展餐
饮服务业，所以游客来了之后，除非买
茶，不然很难在当地人家里吃饭，即使
吃也只能为了充饥随便吃点， 很难满
足现代人的生活习惯。 ”

“因为我是女人，所以结了婚有了

孩子之后， 我就没想过要干出多大的
事业， 就想着能不能在不耽误照顾家
庭的同时， 也给家乡的经济发展做点
贡献！ ”说起成立山庄的初衷，孙发萍
显得很平静。

2010

年， 孙发萍全家人投资了
400

万元， 成立了集餐饮度假为一体
的车云山庄。 “到茶叶采摘季节时，客
人可以在山庄里吃住， 可以上山采摘
茶叶， 可以到茶叶生产车间里目睹一
下茶叶的制作过程， 可以去展览厅了
解车云山毛尖深厚的文化底蕴。 ”孙发

萍说，“即使季节过去了， 山庄还能接
待前来车云山旅游观光的乘客， 还能
带动当地的旅游事业。 ”

“但是当初成立山庄时，很多亲戚
朋友都反对，商人嘛，都是在商言商，

他们觉得投入太大，回本太慢。 ”说起
成立之初，大家的反对，孙发萍长舒了
一口气，“通过这几年的经营， 客流量
基本上已经稳定下来了， 尤其是三四
月份， 院里都停满了来自各个地方的
车， 有的顾客为了能买到更好的大山
茶，一住就是一周。 ”

做强产业 让信阳毛尖走向世界

山庄成立的同时， 信阳红也开始
在全市茶叶产生区内推广， 红茶属于
发酵茶，可以从茶叶采摘季开始，一直
销售到当年的

10

月份，刚好能填补春
茶过后的空档期， 于是孙发萍就派有
经验的茶师去福建、 安徽学习红茶制
作技术， 同时还引进了一批自动化的

茶叶加工设备。

“现在经常有人从外地来，指明要
我们山庄的毛尖和信阳红。 ”孙发萍欣
喜地说，“山庄的生意一天比一天好，

车云山毛尖的名气也一年比一年大，

去年还有北京的游客， 开车千里迢迢
来到车云山买茶叶。 ”

“山庄对我来说， 不仅是一门生
意，同时我也把它当作一笔财富，能一
代代地传承下去。 ”孙发萍诚恳地说，

“我会用以前在西藏管理加油站的经
验，好好打理山庄，希望山庄能在我手
上做大做强， 让更多的人通过我们山
庄知道，让信阳毛尖走向世界！ ”
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车云山上终年不散的云雾，让人觉得攀上山峰就触手可及，而站在山顶向下看，依稀可
以看到山坳里错落有致的楼房，加上满目苍翠的茶树，让人分不清是现实还是幻境，而其中
最特别的则属孙发萍的车云山庄，两层高的楼房坐南朝北，门头高大，灰瓦白墙，让人觉得置
身于江南某个园林。

二月初二，龙抬头，响亮的鞭炮声让沉寂了一冬的山庄苏醒。 “今天山庄算是正式开业
了。 ”孙发萍欣喜地说道，“眼看着就到茶叶采摘季节了，游客也会多起来，可要好好把山庄收
拾收拾。 ”

“正中间是主楼，有
12

间客房，左边是餐厅，右边是茶叶生产车间。 ”在孙发萍的带领下，

记者走进了山庄，“到春茶采摘季节和旅游季节时， 山庄每天都会接待好几批来买茶叶和观
光旅游的人，有时还会接待一些大型旅游团，从这个月开始，山庄就要热闹起来喽！ ”

本报见习记者韩蕾

孙发萍：

因茶成就创业梦想


