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美女老总传卷款5亿外逃
手下业务员个个是美女

曾是太平洋安泰保险精英
手下业务员个个是美女
� �

那么上海泛鑫又是怎样一家公司呢？

来自上海保监局的信息显示，

2007

年， 上海保监局批准
了刘建卫和刘士彬两人出资

50

万元，在上海市崇明县注册成
立上海泛鑫保险代理公司。

陈怡加盟泛鑫
随后两年多公司保费收入飙升

上海泛鑫的网易博客文章《解码上海泛鑫保险代理中高
端市场突围之路》显示，上海泛鑫成立于

2007

年
7

月，注册地
在上海崇明， 最初只是从事财险业务代理的一家名不见经传
的地方性保险代理公司。 其发展转机出现在

2009

年末，原太
平洋安泰人寿

(

现建信人寿
)

销售精英陈怡与其他
5

人组成的
创业团队加盟了上海泛鑫，开始了其在寿险代理行业的征程。

在随后的两年多内，上海泛鑫保费收入的飙升。

2010

年开业
当年保费收入

1500

余万元；

2011

年， 首个完整经营年度，这
一数字就达到了

1.5

亿元，增长近
10

倍；

2012

年
5

月底，其保
费收入已超过去年总和，达到近

1.7

亿元。

2012

年，该公司新
单保费超过

4.8

亿元，同比增长
220%

。有媒体称，上海泛鑫是
上海当地最大的保险代理公司。

官方记录中关于上海泛鑫总经理陈怡的情况始于
2010

年。

2010

年上海保监局批准该公司江苏路营业部开业，

2011

年，陈怡成为上海泛鑫保险代理公司的执行董事兼总经理。

曾是“白板”一张
很快就成为团队的大单高手

据一位接触过陈怡的人士透露，陈怡
2004

年加盟太平洋
安泰人寿，虽没有相关工作经验，但凭借其特有的销售策略，

很快就成长为团队的业绩精英、大单高手。当其他人每张保单
的保费收入还停留在两三千元时， 她的一张意外险保单往往
就能达到

1

万元。后来她加盟上海泛鑫保险代理公司，泛鑫在
她的手里就“起来了”。 他坦言，陈怡给人的感觉比较文静、温
柔，大约是在

20

世纪
70

年代末出生。

据知情人士介绍， 上海泛鑫的秘诀在于开拓中高端客户
市场，其最重要的就是要有与中高端客户“品味”一致的业务
员。 有别于传统寿险公司的招聘，对于部门经理，最苛刻的筛
选条件则是要求应聘者提供至少

200

人的准客户名单， 以分
析对方的人脉资源是不是“够高端”。

另外，泛鑫招募人才有个准则是“不招同业，只招白板”。

对此，陈怡曾解释说：“我们只招‘白板’，从一开始就为他们灌
输我们的理念，将他们培养成我们想要的高端销售人才。 ”

“他们的业务员一个个都是美女，业务超好。”一位接触过
泛鑫销售团队的业内人士表示，因为要与高端人士接触，泛鑫
的员工很懂得包装自我，即使在着装、座驾这些外在方面，公
司也有严格而细致的要求和指导。 （据《成都商报》）
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美女老总，卷款
5

亿元，跑路……近日，上海保险圈内传闻上海最大的保险中介公司—————上海泛鑫
保险代理公司

(

以下简称上海泛鑫
)

美女总经理陈怡携
5

亿元巨款跑路加拿大，成为近日的热点话题。

针对上述传闻，中国保监会昨日通过人民网予以确认，称上海泛鑫资金链断裂，公司总经理陈怡携巨
额款项潜逃国外，但目前具体金额还没得到确定，部分细节还需调查。中国保监会称，具体情况将由上海市
保监局对外发布，上海市警方已介入调查。

上海保监局有关负责人表示，近期，上海保监局在检查中发现上海泛鑫擅自销售自制的固定收益理财
协议。目前，上海市公安机关已对此立案调查，上海保监局也责成相关保险机构妥善处置，切实保护保险消
费者的合法权益。

现场探访
公司“戒备森严”

� �

近日，上海保险圈内传闻泛
鑫保险代理公司总经理陈怡携
款跑路加拿大，涉及金额近

5

亿
元，引起强烈关注。

事实上，外界对于上海泛鑫
总经理陈怡的了解并不多，但从
她参加某次论坛的活动照片来
看，她是一名年轻的美女。

昨日下午，《每日经济新闻》

记者前往长宁区江苏路
369

号
兆丰世贸大厦， 在

26

楼找到了
“上海泛鑫保险代理有限公司”。

还未走到门口，记者就被两名保
安人员阻拦，后门一侧另有一名
保安人员守在门口。

记者要求联系公司负责
人， 一名保安称， “公司运作
正常， 你们这样打扰了公司

的经营活动。 ” 记者问保安：

“有没有听说你们总经理跑路
的事？ ”该保安称：“公司正在
自查，查好了你再来问吧，今天
都不能进去。 ”

某保险公司从事中介业务
的贺先生在与记者交流时坦言，

上周他就听同业的朋友提及此
事，“陈怡现在没在国内了。 ”

行内影响
多家保险公司急忙撇清
� �

上海最大的保险中介公司
被曝美女总经理陈怡携

5

亿元
巨款跑路加拿大， 成为业界热
点。 更值得关注的事，与泛鑫合
作的保险公司是否会受波及？根
据泛鑫保险代理有限公司官网
信息， 其合作伙伴涉及海康人
寿、光大永明、泰康人寿、幸福人
寿等

6

家。

据网易上海泛鑫保险代理
有限公司的博客文章披露，在今
年

3

月份，海康人寿执行副总经

理
Marco Groot Wassink

华宇轩
先生、 首席运营官叶锦伟先生、

经代事业总部业务拓展经理洪
海平先生一行拜访了该公司。目
的就是进一步加深对上海泛鑫
的认识和了解，推动未来海康人
寿与上海泛鑫更深层的合作。这
是今年公开的一家保险公司高
管与该公司的一次会谈。

对此，海康人寿相关人士并
没有否认其副总裁曾经去过上
海泛鑫，该人士对《每日经济新

闻》记者表示，他们确实与上海
泛鑫有合作，只是合作的区域比
较小。 同时该人士还表示，海康
人寿将会对外发布声明， 但

15

日当天可能来不及了。

昨日，泰康人寿方面也对此
事件回应称：“公司也正在做资
料的搜集， 目前还没有结果出
来。泰康去年与泛鑫有过

4

个月
的合作关系，到去年年底已终止
合作。 ”泰康人寿还表示，客户的
权益能够得到正常保障。

业内说法
涉及资金或是自制理财产品
� �

此次跑路事件，涉及面究竟
有多大？ 传涉及金额

5

亿元，是
否可能？

“据我所知，陈怡确实无法
联系，但是否潜逃，以及具体金
额有多少，都还在调查之中。 ”有
知情人士昨日向《每日经济新
闻》记者表示，在他看来，网上说
卷款

5

亿元的说法或有些夸大
了。

据介绍，这些年来，保监会
很早就开始了“见费出单”

(

见保
费才出保险单

)

、“零现金”的操
作思路，即消费者购买保险，

其保费是通过银行转账的形
式进入到保险公司账户，保险
业务员是接触不到现金的。即便
是在保险理赔过程中，也是在保
险公司在与消费者达成一致意
见之后，理赔款通过银行转账
的形式进入消费者的银行账
户。 所以，对于陈怡是如何套取
巨额资金的操作手法目前仍然

不明朗。

某险企的胡先生在与《每日
经济新闻》 记者交流时透露，保
险公司与保险代理公司签订合
作协议的手续费，一般都在首期
保费的

100%～120%

。他透露，从
操作上来说，一般情况下，每个
月底保险代理公司对应地向保
险公司核对业务数据，保险公司
总部在下个月再给保险代理公
司划拨手续费。他估计金额可能
没有

5

亿， 但是如果跑路的话，

肯定是金额会比较大。

据知情人士透露，上海泛鑫
的商业模式比较激进，通过向保
险公司收取较高的首期保费的
佣金，用这部分收入向消费者提
供额外的收益，以吸引更多的新
保单销售或者以客户名义购买
新保单。

“然而，续期保费的佣金比
例远远低于首期保费的佣金，因
此当客户资源枯竭时，如果泛鑫

没有能力继续缴纳续期保费，就
可能导致资金链出问题。 ”上述
人士分析认为。

在保险业内人士看来，此次
涉及的资金中，保险公司或卷入
不深，真正需要担心的是所谓的
理财客户。

而上海保监局昨日发布的
消息也称，“发现上海泛鑫擅自
销售自制的固定收益理财协
议。 ”如相关产品是泛鑫非法自
行销售，则与保险公司无关。

事实上，对于上海泛鑫销售
理财产品， 网上有诸多蛛丝马
迹。如网友曾发帖称：“泛鑫卖的
理财产品说收益

10%

稳定吗？有
人做过吗……”不过，对于“理财
计划”的具体情况，目前并不明
确。

保险业内人士表示，目前保
险产品肯定没有能做到固定年
收益

10%

的，如果上海泛鑫这样
宣传，明显违规。


