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天下·博览

“畸形的婚姻观”
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“

4

年前入行时，我真是从心底

觉得很多富豪的确遭遇了婚姻的难

题，一度还很同情他们钱多了，亲情

没了；但现在，高端相亲俨然成了富

豪选妃，一些婚恋机构，巴不得邀请

所有媒体来报道， 选最奢华的会馆，

布置大气的场面，所传递的无非就是

尊贵、金钱和欲望。 ”莉莉说。

心态的转变，给莉莉的婚姻猎头

的职业生涯画上了句号。莉莉回忆，

4

年前，她所在的婚恋公司做的高端婚

恋，成功率在

80%

左右，“但现在成功

率

50%

都算高的，剩下的

50%

呢？ 无

论是富豪们还是女会员们，动机都早

已失去了‘初心’。 ”

莉莉说，很多女孩，接触了富豪，

无异于踏入了名利场，她们试图认识

更多的人，寻找潜在的利益。

巫昌帧认为，全国多地出现“富

豪征婚”事件，透出的是畸形的婚姻

观，呈现的是炫富、拜金等恶趣味。

巫昌帧是中国政法大学婚姻法

专家、教授，他说，

80

年代，同样是征

婚，人家看重对方有没有文化、是不

是大学毕业、人品好不好，但现在却

追求物质至上。

巫昌帧认为，我国的婚前教育是

缺失的。目前，我国的《婚姻法》中，没

有婚前教育的有关规定及方法。但在

国外，如美国、英国，有相应的婚前教

育规定及详细方法。

（据《新京报》）

揭富豪相亲

应征女子称

“他们只想和你睡觉”
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近期，全国多地出现富豪征婚活动。 其中“无性

经验”、“有旺夫相”等多项雷人要求见诸媒体，引发

关注。

近日， 记者采访参与富豪征婚的应聘女宾、高

端猎婚中介，发现参与女宾众多，有人遭遇潜规则，

婚恋机构以噱头逐利。

专家表示，“富豪征婚”事件，透露出的是畸形

的婚恋观，呈现的是炫富、拜金等恶趣味。 也暴露了

我国婚前教育的缺失。

王潇递上右臂，伸出舌头，办公桌对面的老中

医潘大夫一边把脉，一边看她的舌苔。

这不是在医院里看病，而是在北京西站南广场某饭

店的地下酒窖里，一场富豪相亲海选活动现场。

王潇参加的是中国企业家单身俱乐部女宾入

会海选。

6

月

30

日上午，活动要陆续从

532

名报名

女宾中选出

60

位入会，入选者将参加

7

月

25

至

28

日去马尔代夫举行的富商征婚私密派对。

身材高挑的王潇，想在马尔代夫邂逅一位“高

富帅”，“太差了我宁可单身，这个社会物价很高，太

累了。 ”

要嫁有钱人
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海选现场王潇看见 ，聚集的

几百位竞争者中 ，年龄从

20

到

31

岁 ，不 乏 演 员 、海 归 及 高 校

学生 。

主办方介绍 ， 北京是中国

企业家单身俱乐部第五季女宾

入会海选的第四站， 今年

6

月

2

日起，海选已先后在上海、济南、

南宁举办。

60

名入选女宾在马尔

代夫，将面对

50

名身价过亿的富

豪。

“我家也不是小门小户，不门

当户对的话，觉得很委屈。 ”王潇

邻座一位卷发女子说。 这位女子

“挎包、鞋子都是奢侈品牌，钥匙

扣上有奔驰的标志。 ”坐在王潇对

面的是一对母女，“我女儿是电影

学院表演系毕业的， 演过好几部

电视剧。 ”母亲身边，浓眉大眼的

女儿正对镜补妆。

王潇想要 “过五关斩六将”，

海选面试确实由“五关”组成：形

象关、心理关、生活关、情感关和

健康关。

形象关考察女宾的外形条件

和气质； 心理关是通过玩塔罗牌

的方式计算女宾的心理状态；生

活关要考验女宾叠衣服、 整理行

李箱，来测试生活能力；情感关是

由专家了解女宾的情感经历 ；最

后，老中医将为女宾把脉，了解其

健康情况。

工作人员称， 经五项初选的

女宾，还将接受公司家庭随访、父

母面试等调查， 并接受形象包装

和婚前体检。

王潇没透露她是否成功入

围，“选上了谁，怎么约会，都是私

密的。 ”

但是过了几天， 她又出现在

某卫视大型综艺类相亲节目的女

嘉宾席上。

神秘约会
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刘梦依也参加了中国企业家

单身俱乐部的海选活动。 而在更

早之前，这位

24

岁的东北女孩就

被人盯上了。

“美女你好，在微博里看到你

还是单身，各方面条件不错，想推

荐几个

80

后美籍华人、美国海归

的男士给您。 ”今年

3

月，刘梦依

收到自称某单身俱乐部的工作人

员杨晓彤的微博私信。

杨晓彤告诉她， 近期在北京

还有相亲派对的海选， 被选中将

有机会参加亿万富翁相亲派对。

刘梦依同意参选， 杨晓彤告

知，她经过了初级海选。

按杨晓彤的要求， 刘梦依自

拍了一段

30

秒的视频， 交给杨。

视频中，她介绍了名字、年龄、职

业等信息。

过了几天，杨晓彤传来消息：

“你报名晚了。 ”刘梦依失去了去

马尔代夫的机会。

过了几天， 杨晓彤又打来电

话， 说可以给刘梦依一个与富豪

共进晚餐的机会。 “我问那富豪是

做什么的 ， 她说你来了就知道

了。 ”杨晓彤强调，刘梦依必须单

独赴约。

出于自身安全考虑， 刘梦依

没有去。

唐妙妙也参加过富豪相亲 ，

她的经历与刘梦依截然不同。 她

见到了富豪一位公司总部在北京

的老总。

“情况糟透了。 ”唐说，她与这

位老总的见面在一家酒店的包

房，刚开始大家聊得不错。 不过随

着一块价值四万元的“卡地亚”手

表推到她面前，一切发生了变化。

“他（老总）先说有老婆，然后

摸我的手，接下来又说。 只要肯陪

他，送辆‘甲壳虫’都没有问题。 ”

唐记得， 当时她下意识抄起茶杯

摔在地上。 富豪一愣， 走出了包

房。

“太恶心了，他们只想和你睡

觉”。 唐说，自那以后再没参加过

这种活动。

猎婚团队
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岁的莉莉最近离职了，她

曾是某知名婚恋公司的 “猎头”，

工作是替高级（男）会员找女友。

莉莉的高级会员名单里 ，有

50

多岁已离异的知名集团老总，

也有

80

后的“富二代”，很多人身

价千万甚至上亿，都是行业精英。

“我们对高级会员的收费是

每年

20

万到

50

万。 ”莉莉说。

记者了解，对选择女孩有特

殊标准要求的富豪， 则要交更多

会费，有的一年甚至超百万。

莉莉的前公司对男性高级会

员的注册要求很严格， 需要

1000

万以上的个人资产、学历证明、独

身或离异证明。

根据胡润百富发布的 《

2012

中国奢华旅游市场白皮书》，目前

总财富在

1

亿元以上的中国富豪

约

63500

人， 而有迫切结婚需要

的估计只是其中很小一部分。 但

就是这一小部分， 也足以让婚恋

机构抢得头破血流。

“普 通 会 员 只 用 交

500

到

1000

元会费，做一单富豪，等于做

了几百单普通会员的生意， 所以

要尽可能吸引大客户的注意。 ”莉

莉说。

在莉莉之前工作的婚恋机构

里， 一旦高级男会员同意支付猎

婚服务的费用， 一个十人规模的

猎婚团队将会迅速组建起来。 团

队第一个任务是全方位了解客

户：家庭、教育背景、童年经历、情

感经历、择偶标准等。

根据这些， 团队提炼出客户

的价值观和择偶观， 制定出猎婚

方案。 不少客户会提出特殊要求：

有的偏爱小圆脸； 有的觉得自己

语速快， 想找个反应速度能跟得

上的……

莉莉说，在找女会员时，虽说

是会考虑其性格 、才华 、行为习

惯 ， 但说白了先决条件还是外

貌。

“到处找美女。 ”莉莉街上寻、

网上找， 大部分时间都花在找女

会员上。 选中目标后，对这些女孩

调查、分类、初步筛选、电话访谈，

最后进入面试环节，“整个过程跟

选秀差不多。 ”

被夸大的富豪群体
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“我帮一个国企的老总选过老

婆。 ”莉莉说，在她任职期间，所在公

司共有

10

多位富豪登记， 她本人也

见过一两位， 但公司对外宣传时，通

常会夸大与公司合作的富豪人数，以

彰显公司实力。

而富豪本人猎头们也很 难见

到，更多富豪通常是让秘书或助手去

接触高端中介。

入行

4

年， 给莉莉的感觉是，越

来越多的人想分食高端相亲的利益

蛋糕，“这行业有点乱了。高端会员的

收费越来越高，宣传也偏离了原有的

轨道。 ”

“参选的女孩不能有性经历，身

高、三围都有要求；主办方请算命的

去看女孩、星座专家当评委，非常离

谱，哪有几个踏踏实实搞相亲的。 ”莉

莉很反感很多高调宣传的“噱头”。

中国企业家单身俱乐部的活动

曾多次见诸报端。去年该俱乐部曾在

广州、深圳等地先后举办富豪征婚海

选活动。 广州站海选中，一位富豪要

求相亲对象“无性经验”；在深圳站，

则对前来相亲的女士测谎。

记者联系中国企业家单身俱乐

部的创办人程勇生， 得到的答复是

“最近正准备出国事宜， 不接受任何

采访”。在此前的公开报道中，程勇生

曾对媒体解释，曾举办过的相亲活动

中，“无性经验”的条款是根据富豪们

的需求而订制，并不是大家所认为的

炒作。

在网上可搜到很多富豪相亲会

的报道，但这些新闻中关于富豪牵手

成功的例子大多语焉不详。新京报记

者联系广州、深圳、北京等地采访过

富豪相亲会的记者，得到的回馈均是

没采访过富豪本人，文章例子都由婚

介公司提供。
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