
责任编辑：盖威版面设计：郑虹校对：吴娟楼市周刊·楼服务
B7

2013.6.7

星期五

当代孟母哪儿都有

老外也追学区房

每当我们说起学区房，总会拿国外来比较，认为发达
国家教育条件好，学区房的概念会相对淡薄。

可事实上“当代孟母”不仅中国有，外国也不少。即便
是教育资源相对均衡的英美等发达国家，“学区房” 的概
念同样存在，而且在房产市场上，“学区房”的价格都比普
通房高出不少。

美国：好学区房价格贵出
20.5

万美元
美国的居民区都有相对应的学区划分，每年，各学区

都要对所属学校的情况，向居民公布一份报告，包括学校
环境、学生出勤率、学生的地区（州际）会考成绩排名等。

这个标准也被用在了房地产的价格战中。 美国布鲁金斯
学院发表的最新报告说， 公立学校成绩较高的地区房价
平均要比成绩差的地区的房价高出

20.5

万美元。

比如，美国西海岸洛杉矶排名第一的圣马力诺学区，

没有公寓，只有独立房。该地区一栋独立房最低价已经炒
到

200

万美元（

1

美元约合
6.20

元人民币）一套。 而同样
一栋三居室带车库游泳池的独立房在相隔

5

英里以外的
天普市只需

50

万美元。

英国：学区房的价格一枝独秀
据英国著名的哈利法克斯金融服务公司的调查发

现，虽然英国经历了前几年的金融危机，房价有所下降，

但是位于好学区的房价不仅没有下降，反而急剧上涨。

英国教育部近年来实行了多项改革抑制“学区房”现
象。

2010

年提出了一项名为“公平能力分组”的招生政
策。这个方式被称为是“

11

岁政策”，即
11

岁的小学毕业
生申请初中时，通过智商测试被分成

7

个或
9

个能力组。

初中在招生时，会给每个能力组分配相同的名额，不问居
住地。

韩国：为租学区房，宁可卖住房
韩国人都认为首都首尔的教育水平高于其他地方城

市，而在首尔，人们普遍认为江南地区教育氛围好于其他
地区，“孟母三迁”的故事在韩国绝非个例。

为了能让自己的孩子享受到最好的教育， 韩国许多
家长会从地方城市搬到首尔居住。 由于租房居住也享有
在该地区入学的同等资格，因此，在首尔，常有家长卖掉
房子，用房款到教育水准较高的江南地区租房居住，以让
自己的孩子有机会在江南地区读书。 这也造成了教育水
准高的地区的房价和租金居高不下。

加拿大：“高中房”最抢手
加拿大的“高考”与中国不同，高中在加拿大教育体

系中最关键，高中好不好，往往关乎孩子一辈子，因此好
高中周围的住宅奇货可居，择校现象最严重的多伦多、温
哥华等城市，好的公立高中周边住宅，比一般高中周边的
同类住宅贵一倍甚至几倍， 是司空见惯的事。 为抑制炒
“学区房”的现象，许多加拿大城市都采取了对“学区房”

征收更高地税的措施，但这并不能遏止“学区房”价格的
上涨，反倒起了火上浇油的作用。

德国：重视学校周边“软环境”

同中国不同，德国的学校只有公立和私立之分，就近
和先登记者先入学，不会对学生入学设置严苛的条件，也
无重点、非重点之别，各个学校的师资力量相差不大，也
没有可供学生和家长参考的任何排名，不过，家长们依然
还会挑三拣四。

朋友家中的两个小孩也到了上学年龄， 他特地在当
地一所学校所在区域买了房，房子周边环境好，居民都属
于社会中上层人士，价格自然不低。 朋友解释说，家长们
看重的显然是小孩子能与同样出生在相对素质较高家庭
的孩子共同成长的“软环境”。

(

据《河南商报》

)
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“让孩子赢在起跑线上”，这句话从来都不是一句空话，家长们如果有能力，都希望买一套学区房，尽量让孩子
接受相对好一些的教育，使以后的道路走得顺当一些。 这样的“孟母情结”注定了学区房的火热，尤其是又到了升
学季节，城区各知名中小学校附近的房源成为购房者青睐的对象，让学区房变成了名副其实的“黄金屋”。

面对激烈的升学竞争，为了不让孩子输在起跑线上，很多家长通过购买学区房来实现择校

学区房变身“黄金屋”

家长
无论租还是买都要有套学区房
� � � �

马女士的儿子今年
10

岁， 在文化
路一小上四年级，即使还有一年多的时
间才升初中， 她还是着急想找个学区
房，“我们家这儿不确定能不能上省实验
中学， 所以得未雨绸缪， 赶紧找个学区
房。 ”马女士告诉记者，她的朋友都在为
孩子找关系，想去条件好一些的学校。

经过一番比较和朋友介绍，她将目
标锁定在郑州二中和郑州四十七中两
所学校上，但令她发愁的是，这两个地
方周边目前都没有好的楼盘，而附近的
二手房价格也被炒得很高。

“就这，去周边的小区看看，广告栏
里贴的都是‘求房告示’，甚至有的打出

来户型楼层不限、一次性付款、高价求
购的信息。 ”

相比马女士的未雨绸缪，魏先生的
需求则显得更急迫，他家小孩儿马上要
上小学， 为了能让孩子上一所好小学，

他不仅想办法买学区房，甚至做好了租
房的打算。

可租房也不容易，魏先生通过关系
让孩子可以上纬五路一小，可他家在二
十一世纪社区，“总得照顾孩子吧？就想
办法租房，但周边都是十几年的老房子
了，破旧脏乱，甚至还有蟑螂，实在是令
人头疼！ ”

价格
超普通房20%，学区房变身“黄金屋”
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为了能让自己的孩子接受更好的
教育， 学区房一直是市场上的“抢手
货”。因为买到学区房，就可以把孩子送
进较为理想的学校就读， 接受好的教
育。

所以，一般位置好的学区房，同样

的面积， 价格却普遍高出普通房
20%

，

而且仍有市场，成了名副其实的“黄金
屋”。

比如，位于农业路与文化路交会处
西

100

米路北的建业贰号城邦项目，周
边名校林立，交通便捷。 东面为郑州九

中和河南省实验中学，西北侧为解放军
信息工程大学，南面为河南农大，北部
为河南警察学院，再加上自建的建业小
哈佛幼儿园和文化路一小，可谓坐拥名
校，所以，即使该项目的售价为

13500

元
/

平方米， 价格明显比周边项目高出
一大截，仍然销售非常火爆。

的确，对于普遍有着“望子成龙”情
结的家长们来说，如果多掏钱就能让孩
子有个更光明的未来的话，大部分家长
都会选择“为了孩子也得咬咬牙，买套
学区房算了”。

现状
让孩子赢在起跑线上，学区房热得发烫
� � � �

“从
3

月份到现在，两个月的时间，

我都转几十个楼盘了，新房和二手房都
看过，发现想买学区房，就一个字：难！ ”

市民刘先生也是“当代孟母”之一，他不
希望孩子输在起跑线上，所以要找套合
适的学区房。

但是说起来容易，找起来才知道其

中辛苦，他在两个月的时间里，不仅跑
新楼盘看， 连中介的电话都留了十几
个，就等着有合适的房源出手，但等来
等去，至今没有结果。

像刘先生这样的人并不少见，据二
十一世纪不动产郑州区域总经理助理
王川介绍，不少购房者委托二手中介看

房，甚至有购房者连房子的相关信息都
顾不上问就直接下定，“就说个大概价
格，连户型朝向、面积多大都没仔细问，

就要求先定下来。 ”

而据美华房产总经理乔小勇介绍，学
区房热到发烫早已不是什么新鲜事，“自从
有了学区房的概念，一直都比较热。 ”

“有些来看学区房的家长，才来半
天就直接把房子敲定了。 他们说，来之
前就在网上对房子做好详细的调查，如
果是中意的， 看过房之后就赶紧买下
了，生怕自己犹豫不决会被别人抢先一
步。 ”一位中介人员如此说。

特点
户型不好价格高，家长依然排队买
� � � �

日前，一张“北京五道口学区房
37

平方米
350

万元”的照片，将学区房的
热议推上巅峰。

这套冠为“中关村二小学区总价最
低” 的华清嘉园

37

平方米一居室，业
主报价赫然写着

350

万元， 折合单
价约为

9.46

万元
/

平方米。全部计算

下来， 每平方米的购房成本约等于
9.86

万元， 接近
10

万元
/

平方米的单
价。

而业主敢于报高价的原因是这一
小户型在该区域非常小，为学区房的最
低总价。 这并不是什么独特现象，有业
内人士介绍， 由于学区房太过火爆，即

使是一些采光不好、户型不佳的房子也
能有个好销路，卖个好价钱。

据王川透露， 学区房的购房群体
购房目的性非常明确， 就是为了能
够让孩子落户入学， 所以对于房源
的居住性能考虑得并不多， “大家更
关注面积和总价，一般来说，老式的
小两房和小标间由于总价低，所以更受
欢迎。 ”

“总之，学区房的可选择性比较小，

虽然价格比一般房贵， 但卖得还特别
好，基本上有一套就卖一套。 ”王川说。

(

据《河南商报》

)


