
大商电器

新年开市送红包
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年即将过去，为迎接新年
开市，

12

月
29

日至
2013

年
1

月
3

日，大商电器新年开市送红包，购物
满

1000

元送
120

元，满额再送相机
（空调），并由神秘大礼额外赠送，盛
“惠”空前，努力打造一个特惠震撼
的跨年夜卖场。

据了解，大商电器
2013

年元旦
开门红的优惠幅度堪称“末日”低
价：从

12

月
29

日起，大商电器全国
百店联动， 大商电器全场海量商品
震撼特价， 满

1000

送
120

元现金
券， 购物满额再赠神秘贺岁丰厚大
礼， 送红包

+

送红利
+

送红礼
+

送红
运
+

抽奖再送钱
+

神秘大礼
=

跨年
盛惠欢乐送，其力度之大前所未有，

堪称全城之最。

大商电器历次大型活动都会得
到各大品牌厂家的大力支持， 此次
新年开市活动同样得到各大品牌的
鼎力助阵，厂家纷纷紧急调货，为大
商电器准备了一批炙手可热的特供
特价品。 大商电器携手国内外知名
家电企业联袂牺牲利润， 豪放送钱
大促销， 从满额送现金到满额抽现
金， 从抽奖送钱到满额送大礼……

不玩噱头，直接为您送实惠，为您新
年购家电提供了最佳机“惠”。

12

月
29

日至
2013

年
1

月
3

日， 大商电器每日早上
9:00

至
11

：

00

，购物单品满
500

元就送
200

元现金券， 购物满
99

元送
20

元现
金券，满

299

元送
40

元现金券……

1000

万现金券购即送。 同时，购物
满一定金额的消费者， 在参加上述
活动的基础上额外加送食用油、电
磁炉、足浴盆等时尚好礼，最高可领
取数码相机、电冰箱、空调等超级大
礼； 购物满

300

元即可参加联动双
重大抽奖活动， 一次购物就有多次
中奖机会，有机会赢取

4000

元现金
券。 （张海申）
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家电下乡即将结束 究竟吹来多少春风
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家电下乡政策自
2009

年
2

月
1

日启动近
4

年来， 这个以惠农政策为支撑、 农民买家
电、 政府给补贴的优惠政策得到了企业、

农民的普遍欢迎， 真正实现了农民得实
惠、企业得市场、市场得发展。 同时，面向
农村的生产、 流通和售后服务网络体系得到
建立和完善，为农村消费市场的长远发展奠定
了坚实的基础。

那么，家电下乡政策究竟给农民生活带来
了什么样的变化？ 相关企业又获得哪些利益？

家电下乡工作该如何收尾？ 临近年底，记者就
上述议题进行了详细采访。

农民得实惠
生活质量大提高，发家致富有奔头

12

月
20

日，村民王泉生正准备在家电下
乡政策结束前再买一台电脑。 他说，村里很多

村民通过家电补贴购买了电磁炉、微波炉等生
活用品，生活质量有了明显提高。 自己买电脑
的目的就是为了及时了解国家政策、 市场信
息，学习更多的生产技术。

村民张守清也是家电下乡政策的受益者。

早在
2010

年
3

月，受惠于家电下乡补贴，他花
了

3500

多元就把
4000

多元的电脑搬回了家，

儿子早就学会在网上了解全国的猪肉市场行
情。

随着家电下乡政策的深入执行， 广大农
民家庭中空调、热水器、手机、电磁炉、微
波炉、 排油烟机， 甚至电脑的普及率都有
了很大提高。 空调、热水器、电磁炉、微波
炉、 排油烟机占有率的提高大大改善了农
民的生活质量， 手机、 电脑等电子产品的普
及，让农民更及时方便查信息、学技术，为发家

致富创造了更多机会。

企业得市场
销售网络更健全，产品销量更大了
家电下乡政策让农民得到实惠的同时，家

电生产、销售企业也受益匪浅。

2008

年受国际
金融危机影响，我国家电出口受阻，家电行业
销售下滑严重。

2009

年启动的家电下乡政策
对家电生产厂家和商家如同雪中送炭。

家电生产企业和家电零售巨头下乡开店，

随着家电销售数量的增加， 服务水平的提升，

销售网络的健全，农村的消费环境也有了很大
改善，农民得到了更多的实惠。 “政府通过财政
补贴，让农民得到了实惠，家电生产、销售企业
扩大了销售。家电下乡政策实现了农民和商家
的双赢。 ”很多家电生产、销售企业负责人如是
说。

(

谢昌民
)

冰箱节能有绝招
美的送您“鲜世界”

随着人们消费水平的提高和环保意识的提升， 冰箱
单纯的保鲜功能已不能满足当前消费者的需求了，“节
能”已经成了当下冰箱行业的一个重头戏。 在众多品牌、

众多款式的冰箱产品中， 美的凡帝罗
550L

对开门冰箱
BCD-550WKGPMA

日耗电量仅需
0.88

度， 是国内
550L

容积段里最节能的冰箱， 并以其极为出色的节能特性赢
得了广大消费者的信赖， 成为冰箱市场上在消费者中人
气最高的“节能明星产品”。

优化送风系统让鲜活全方位环绕
众所周知，采用普通风冷循环系统的冰箱，其单独的

蒸发器置于冰箱底部，冷气由冷冻室吹向冷藏室，冷气经
过两个间室的输送，带走了很多水分，食物无水分，口感
较差。美的凡帝罗对开门冰箱采用优化风冷系统，通过缩
短整个冷风循环路径，降低供冷时间，实现冷藏与冷冻同
时快速制冷， 大大提升冰箱制冷效率， 降低冰箱整机负
荷，锁水保鲜，让鲜活全方位环绕，让您的新鲜触手可及。

直通式散热冷凝器给您多维的鲜活体验
普通对开门冰箱集中于一处散热， 散热面积小速度

慢，能耗高，噪音大。 美的
0.88

度日耗电量对开门冰箱，

改变传统风冷冰箱底置冷凝器集中散热的方式， 采用创
新工艺，将冷凝器置于冰箱背、左、右三侧，实现多维度、超
大面、直通式散热，散热速度快，使冰箱能时刻处于超“冷
静”状态，环保更节能，给您带来不一样的多维新鲜体验。

高效直流变频压缩机节能静音更出色
美的凡帝罗对开门冰箱

BCD-550WKGPMA

采用高
效直流变频压缩机，创造性地以环境温度、设置温度、箱
内温度的温差，调整压缩机的工作转速，达到动态平衡运
行，顺利实现

0.88

度的日耗电量，确保冰箱恒温、节能、

保鲜，静音效果更佳。 （刘鹏省）
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冬至一过，各家电卖场的加湿器销量竟然出现下降的趋势。虽然加湿器产品都被摆
放在了最显眼的位置，试图吸引消费者。 但据现场销售人员透露，除了百元左右的低端
产品销售尚可外，其余价位产品销售状况并不理想。

这些加湿器中，带有净化功能的净化型加湿器占有一定比例，每台的售价竟然高达
三四千元。普通的超声波式加湿器的价格在五百到千元不等，电加热式加湿器的价格也
基本要几百元左右。 销售人员无奈地表示，很多消费者来了都找几十元的产品，而对他
们所介绍的名牌产品根本无动于衷。 （据中关村在线）


